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Resumo: A Convengdo de Viena para Compra e Venda Internacional de Mercadoria
(CVIM), exemplo de uniformiza¢do de regras internacionais, possibilita que trocas
comerciais se tornem mais faceis e baratas. O fato de o Brasil ainda ndo a ter ratificado
proporciona um obstidculo a um maior crescimento do comércio internacional do pais.
Dentre as principais vantagens diretamente associadas a CVIM tem-se a redugdo dos custos
de transacdo e o aumento da seguranga e previsibilidade dos agentes economicos acerca das
regras aplicaveis a suas relagcdes. Assim, devemos aproveitar o bom momento econdmico

do Brasil para recuperar a discussao sobre os beneficios para o pais de ratificar a CVIM.

Palavras Chaves: Convencdo de Viena para Compra e Venda Internacional de

Mercadorias — Uniformizagao — Beneficios
I. INTRODUCAO

De livros, a filmes, websites, lojas, marcas, ideias, tendéncias, saude, educacao,
economia, politica, meio-ambiente, ao direito. Atualmente, aparentemente todos os
aspectos sociais adquirem uma magnitude global em escala sem precedentes.

Quer se tenha uma postura cética ou globalista acerca da globalizacdo, cada vez
mais nos encontramos inseridos em debates sobre questdes como: “Até que ponto as

economias estdo se tornando globais?”’; “Até que ponto isso influencia as relagdes
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sociais?”’; “Estariamos vivendo uma nova forma de capitalismo?”’; “Caso afirmativo, quais
suas novas tendéncias?”’; “Quais seus potenciais beneficios e maleficios?”’; “Qual a minha
funcao nesse novo cenario?”’; “Qual deve ser o papel do meu pais nesse novo cendrio?”.

Todas essas perguntas afligem desde os mais conceituados cientistas politicos e
académicos até os cidaddos mais pacatos, cujos anseios sdo 0s mais elementares € nao
transpassam além do dia seguinte.

Mais e mais — com raras exce¢des — nos confrontamos com uma inegéavel
integracdo entre economias nacionais com diferentes caracteristicas, peculiaridades,
vantagens comparativas e absolutas. Essa tendéncia de integragdo econdmica ¢ de tal monta
que diversas atividades transcendem fronteiras politicas nacionais, seja no tocante as
financas, a tecnologia, ao trabalho, a propaganda, a producdo e até ao consumo. Além
disso, por vezes, os avancgos € os recuos de forcas e condi¢cdes mercadoldgicas adquirem
uma velocidade e uma forca de tal sorte que algumas economias nacionais freqiientemente
se véem obrigadas a se curvarem a elas, especialmente em uma situagdo de ampla
dependéncia externa.

Deste modo, o governante de um determinado pais caracterizado como um global
player e um global trader e efetivamente inserido nesse contexto de convergéncia mundial,
ndo pode ignorar as forcas do comércio internacional, as quais fogem ao seu controle. Este
mesmo governante se v€ diversas vezes obrigado a modificar seus planejamentos e suas
politicas com vistas a adapta-las as diversas influéncias, informagdes, tendéncias e aos
choques de demanda e de oferta da competicio global. Assim, a capacidade de um
governante atingir certos objetos almejados fica fortemente mitigada e dependente de

decisdes de governantes de outros paises, bem como do proprio mercado'”.

! Essa dindmica das for¢as mundiais foi bem resumida na analogia feita por Eduardo Felipe Pérez Matias: “Os
Estados se parecem cada vez menos a bolas de bilhar, como previa o modelo que predominou por muito
tempo na analise das relagdes internacionais. De acordo com esse modelo, cada pais seria uma unidade
independente, interagindo de forma parecida a que ocorre com as bolas de um bilhar: apenas a parte exterior
se chocaria, e as bolas mais fortes ou mais rapidas tirariam as outras do seu caminho.” MATIAS, Eduardo
Felipe Pérez. A Humanidade e Suas Fronteiras — Do Estado Soberano a Sociedade Global. Sdo Paulo:
Editora Paz e Terra, 2005, p. 204.

% Essas caracteristicas sdo facilmente verificaveis na medida em que determinadas informagdes ou agdes
tomadas em um pais geram reflexos globais, de forma quase que imediata. Podemos destacar como exemplos
que comprovam essa afirmacdo, desde a crise das economias do Leste Asiatico de 1997-98, aos atentados a
Nova lorque em 11 de setembro de 2001, até questdes pontuais e rotineiras, como o pre¢o do petrdleo e
commodities ou decisdes do Banco Central dos EUA ou Europeu sobre politica monetaria.



Nesse sentido, os Estados passam a ndo ser os unicos atores internacionais a
exercerem enorme influéncia na localizagdo, organizacdo, coordenacdo e distribui¢do dos
fatores de produgdo ao longo do planeta’. O capital empresarial também possui cada vez
mais forg¢a, volume e poder para também exercer grande influéncia nas economias®.

Diante deste contexto, a crescente interdependéncia de mercados e economias leva
a uma necessidade de cooperacdo em ambito mundial, direcionando Estados e
Organizacdes Internacionais a voltarem atengdes a instrumentos de regulagdo internacional
de determinadas questdes e setores que lhes sdo de interesses comuns ou complementares’.

Essa tendéncia nao ¢ eminentemente nova. Somente levando em consideracao a
historia politica e econdmica do continente Europeu, podemos verificar que certo nivel de
interdependéncia entre diferentes Estados ja existe ha diversos séculos.

Na realidade, o Estado soberano — seja sob o comando do monarca, seja por um
governante eleito — em certo grau, sempre se relacionou com outros Estados, tanto
comercial, quanto politicamente. Contudo, o que verificamos no ultimo século e
continuamos a constatar no comego deste, ¢ um crescimento exponencial das relagdes
internacionais.

Assim, ¢ largamente disseminada no cendrio internacional a constatacdo de que a
mera pretensdo a um isolamento — impossivel, diga-se de passagem — ¢ um anacronismo.
Ao mesmo tempo difundiu-se a percep¢do de que existe uma latente necessidade de ampla
cooperacdo e maior integragdo para que se fortifique o crescimento das relagdes
internacionais. Por sua vez, esse crescimento com base na cooperacdo alimenta a
interdependéncia acima referida, tratando-se de um verdadeiro ciclo vicioso.

Também € importante destacar que essa mesma cooperacao permite aos Estados —
e por conseqiiente, aos seus nacionais — atingirem certos objetivos e padrdes que ndo seriam
possiveis em cenario de isolamento. Entenda-se: cooperando, os Estados podem atingir um

resultado mais eficiente do que aquele que seria obtido sem a cooperagdo. Ou seja, 0s

3 Essa coordenagio global da producio fica demonstrada quando comparamos a tendéncia das economias
mais desenvolvidas de se tornarem cada vez mais voltadas para a prestacdo de servigos e produgdo de alta
tecnologia, enquanto que economias com histérico mais recente de industrializagdo ocupam um lugar cativo
na producdo industrial e agricola.

4 HELD, David e MCGREW, Anthony. Pros e Contra da Globalizagdo. Rio de Janeiro: Jorge Zahar., 2001.

> MATIAS, Eduardo Felipe Pérez. 4 Humanidade e Suas Fronteiras — Do Estado Soberano a Sociedade
Global. Sao Paulo: Editora Paz e Terra, 2005, p. 201.



Estados podem auferir maiores ganhos se coordenarem suas politicas por meio de acordos
internacionais®.

Nesse sentido, frente a diversos temas, problemas, interesses e valores comuns a
humanidade que ultrapassam as fronteiras politicas e a jurisdi¢do dos Estados nacionais,
cresce o reconhecimento de que a busca de solugdes ou o alcance de certos objetivos fogem
ao controle de apenas um ou poucos governos’.

Como resultado direto desse reconhecimento, se intensifica um processo de
elaboracdo e consolidacdo de normas e instituicdes internacionais para regular de forma
regional, ou até mundial, 4reas nas quais a atuacdo de forma independente dos Estados nao
se mostra eficiente, tampouco eficaz. Reforca-se, assim, o direito internacional, bem como
as diversas instituigdes supranacionais.

Essa tendéncia ¢ intensa e facilmente verificdvel no que tange ao comércio
internacional. Como na evolugdo de diversos ordenamentos juridicos, os proprios
particulares se adiantam aos movimentos — tradicionalmente lentos e burocraticos — dos
Estados. Podemos destacar, como exemplo classico, a consolidagdo da chamada /ex
mercatoria como reguladora das trocas comerciais internacionais e da disseminagdo de
métodos alternativos de solugdo de conflitos, notadamente a arbitragem?®.

Esse processo culmina em um movimento a favor de uma maior uniformizacgao das
diversas praticas e regras utilizadas no comércio internacional. Como exemplo,
fornecedores de regras uniformes quanto a diversos temas de direito internacional privado,
destacam-se os trabalhos da Camara de Comércio Internacional (CCI) no desenvolvimento

10,11

e divulgacdo dos chamados Incoterms e os principios do UNIDROIT”

% Sobre esse tema ¢ recorrente a aplicagio para as relagdes internacionais de elementos basicos de Teoria dos
Jogos na andlise das relagdes internacionais possui ampla literatura, apenas a titulo de exemplos, ver:
MCMILLAN, John. Game Theory in Internacional Economics. Langhorne, Penn.: Harwood Academic, 1994;
DEUTSCH, Karl W. The Analysis of International Relations. New Jersey: Prentice-Hall, 1968; TESON,
Fernando R. 4 Philosophy of International Law. Boulder, Colo: Westview Press, 1998; e, dentre a literatura
nacional, por todos: MATIAS, Eduardo Felipe Pérez. 4 Humanidade e Suas Fronteiras — Do Estado
Soberano a Sociedade Global. Sdo Paulo: Editora Paz e Terra, 2005.

7 Como exemplos classicos, podemos destacar o trafico de drogas e de pessoas, os problemas ligados ao meio
ambiente, epidemias, terrorismo, dentre inimeras outras questoes.

¥ Podemos definir lex mercatoria como os usos e costumes tradicionalmente utilizados no comércio
internacional.

? Para mais informagdes sobre a CCI, favor ver http://www.cci.org.

' Resumidamente, incoterms sio defini¢des padrio de certos termos e clausulas relativas ao comércio
internacional, dentre outras praticas



Nessa perspectiva, seja pelas partes incorporando certas regras em seus contratos,
seja estabelecendo Tratados ou Convengdes como a lei aplicavel aquela relagdo juridica, a
vontade dos agentes econdmicos — que passam a ser vistos como sujeitos pelo direito
internacional — exerce uma imensa influéncia na consolidacdo de regras e praticas no
comércio internacional. Essa tendéncia pauta-se pela percepcdo de que os ordenamentos
juridicos nacionais ndo conseguem prover uma regulagdo apropriada do comércio em
ambito global dada sua complexidade.

De tal modo, o movimento de uniformiza¢do de regras internacionais ¢ um
resultado direto da percepcao pelos agentes privados atuantes no comércio internacional —
bem como dos proprios paises — de que regras internacionais uniformes sdo instrumentos
mais eficientes para regular relacdes juridicas que extrapolam as fronteiras dos paises.
Assim, verificamos que a consolidacdo de regras comerciais no cenario internacional pode

se operar, sob certos limites, mesmo sem uma interferéncia dos Estados.

II. EM DEFESA DA UNIFORMIZACAO LEGISLATIVA

E preciso melhor explicar como o processo de uniformizagio legislativa — acima
destacado — pode ser um instrumento mais eficiente de regulacdo. Para tanto, ¢ necessario
compreender de que forma uma devida uniformizacdo das regras tem o conddo de
proporcionar reduc¢do de custos e, portanto, trazer potenciais ganhos de eficiéncia.

Esta constatacdo se deve diretamente a existéncia de uma ampla diversidade de
regras no cenario internacional, aliada a um cenério de incerteza pelas partes contratantes
sobre qual legislacdo sera efetivamente aplicada aquela relacdo comercial, bem como sobre
como se processard a interpretacdo e aplicacdo de tal legislagdo. Todos estes aspectos

acabam aumentando substancialmente os custos de transagdo dos contratos em geral'>.

! Criado em 1926, ainda sob a égide da extinta Liga das Nagdes, o Instituto Internacional para a Unificagdo
do Direito Internacional Privado, chamado de UNIDROIT, é uma organizagdo ndo govenamental, sediada em
Roma, criado para promover a uniformizacao legislativa de matérias de direito internacional privado. Maiores
detalhes disponiveis em www.unidroit.org.

2 0s chamados “custos de transagio” — conceito amplamente desenvolvido e utilizado pela Teoria Neo-
Institucionalista e pela Analise Econdmica do Direito — podem ser associados aqueles custos nos quais os
agentes economicos enfrentam quando recorrem ao mercado, ou seja, 0s custos nos quais os agentes incorrem
na concretizagdo de uma transacdo econOmica. A literatura sobre o tema costuma destacar as transagdes
econdmicas em cinco estagios para esclarecer quais seriam as principais espécies de tais custos de transagéo.
Em primeiro lugar, as partes incorreriam em custos associados a coleta de informagdes relevantes para aquela




Sobre esse tema, ¢ oportuno realgar algumas peculiaridades dos contratos
internacionais que os diferem em certa medida dos contratos domésticos. Contudo, para
tanto, deve-se, em primeiro lugar, ter como premissa que todo e qualquer contrato
proporciona invariavelmente alguma dose de risco, que, por sua vez, gera custos”. Esses
riscos sdo potencializados quanto o contrato envolve a execucdo das obrigagdes nele
contidas de forma diferida no tempo. Nesse sentido, este aspecto ¢ intensificado ainda mais
quando tratamos de contratos internacionais, visto a peculiaridade de estes se tratarem, via
de regra, de contratos entre ausentes.

Como conseqiiéncia dos pontos destacados, os contratos internacionais possuem
uma maior dificuldade de monitoramento ex post do devido cumprimento de todas as
obrigagdes pelas partes. Diferentemente de um mercado doméstico, no qual os agentes se
conhecem e podem se monitorar com maior facilidade e menores custos.

Estes aspectos dos contratos internacionais dificultam a atribuicdo pelas partes de
um grande valor quanto as suas respectivas reputacdes no mercado internacional. Assim,
como resultado desse baixo valor atribuido a reputagdo, todos os incentivos potencialmente
ligados a ganhos ou perdas reputacionais tendem a ser fracos, sendo assim, na grande

maioria das vezes, inadequados para servirem como garantia adicional para as outras partes.

transagdo, desde informagdes sobre o produto, o mercado, o pretenso parceiro comercial, até sobre a
legislag@o etc. Em segundo lugar, teriamos os custos ligados a negociacdo propriamente dita, na qual as
barganhas das partes geram custos para ambos, compreendidos, como exemplo, no tempo e esforgo
desprendidos, no possivel desgaste do relacionamento das partes, na contratagdo de advogados, viagens, etc.
Ainda, os académicos da Teoria Neo-Institucionalista destacam os custos da formalizagdo e celebracdo dos
contratos, como as burocracias necessarias, as possiveis autorizagdes governamentais necessarias, gastos com
advogados, com viagens etc. Em quarto lugar, apds a assinatura dos contratos, as partes incorreriam ainda em
custos ao monitorar e gerenciar o cumprimento do contrato pelos parceiros, ao verificarem se estes estdo de
fato cumprindo com o acordado, evitando comportamentos oportunistas. Por tltimo, as partes ainda podem
vir a perceber os custos ligados a assegurar a devida execucfo do contrato, consubstanciados em eventuais
cobrangas das obrigacdes ndo adimplidas, custos com o acionamento do Poder Judiciario, com arbitragem,
custos associados a renegocia¢do das clausulas do contrato etc. Para maiores detalhes sobre custos de
transagdo, destacamos Ronald Coase, professor da Universidade de Chicago, que em dois artigos seminais,
COASE, Ronald. The Nature of The Firm. Economica, n® 4, 1937 e COASE, Ronald. The Problem of Social
Cost. Journal of Law and Economics, n° 3, 1960, alertou economistas, advogados e demais profissionais para
o importante papel que o direito vigente desempenha sobre os custos existentes nas relacdes privadas, nogdo
posteriormente cunhada pela hoje recorrente expressio de custos de transagéo.

1 Esses riscos estdo associados a diversos fatores, dentre os quais, o possivel descumprimento pelas partes de
suas obrigagdes, a ocorréncia superveniente de algum fato ndo previsto que altere substancialmente o
ambiente contratual etc. Contudo, ndo se deve confundir risco com incerteza. Sobre a diferenga entre ambos
os conceitos, bem trataram Armando Castelar e Jairo Saddi: “incerteza significa apenas que ndo se tém
garantias sobre o que vai ocorrer, enquanto o risco ¢ uma incerteza estatisticamente mensuravel”
(CASTELAR, Armando e SADDI, Jairo. Direito, Economia e Mercados. Rio de Janeiro: Elsevier, 2005).




Por estes motivos, os contratos internacionais se trata que estes normalmente sdo
negociados, celebrados e executados, em ambientes empresarias nos quais grandes relagdes
comerciais duradouras sdo mais dificeis de serem estabelecidas.

As caracteristicas acima mencionadas aumentam as chances de verificarmos
eventuais problemas associados a grande assimetria de informacdes presente entre os
contratantes internacionais'’. Esta maior assimetria de informagdes entre as partes presentes
nos contratos internacionais, bem como a falta de uma relacdo ou incentivos ligados a
reputacdo dos agentes, acabam agravando a ocorréncia de problemas e conflitos resultantes
do que se costuma denominar de “selegdo adversa™>'.

Do mesmo modo, a assimetria de informagdes entre as partes cresce quanto maior

for a incerteza sobre qual sera de fato a legisla¢do aplicavel aquela relacdo em um eventual

conflito, bem como quanto a como se processara a interpretagdo e aplicacao de tais regras.

4 A assimetria de informagdes estd ligada a diferenca de informagdes, relevantes aquela transagdo, que
detidas e ndo compartilhadas pelos agentes econdmicos. A existéncia de assimetria de informagdes entre os
contratantes estd diretamente associada a realidade complexa do ambiente negocial no qual os contratos sdo
negociados, celebrados e executado, bem como a incerteza vinculada ao comportamento de agentes
individuais. Nesse sentido, as partes devem também levar em consideracdo a possibilidade de os agentes
adotarem comportamentos oportunistas, ou seja, buscarem a satisfagdo dos interesses proprios com malicia,
manipulando ou ocultando informagdes ou intengdes frente a outra parte da transag@o. Caso a possibilidade de
condutas oportunistas ndo existisse, pactuar contratos seria extremamente mais simples, uma vez que ndo
haveria necessidade de adaptar constantemente os contratos, bem como ndo haveria necessidade de coletar
informagoes sobre condutas dos agentes, ou tampouco se originariam barganhas e conflitos, o que implicam
em custos. Dentre os exemplos classicos de mercados com comportamentos claramente oportunistas,
podemos destacar o mercado de carros usados. Neste mercado, vendedores ocultam informagdes sobre seus
carros que possam vir a desestimular os compradores. Assim, a tendéncia ¢ que ocorra no mercado uma
espécie de oportunismo pré-contratual denominada de selecdo adversa, por meio do qual os produtos “bons”
sdo progressivamente retirados do mercado, no qual, em Ultima instancia, sobre apenas produtos “ruins”. Esse
processo se desenvolve na medida em que o prego pago por um produto “bom” ¢é reduzido pelos possiveis
riscos de existir deficiéncias omitidas pelos vendedores e que os compradores ndo podem facilmente
visualizar (pensar em um carro batido e posteriormente consertado). Essa redugdo no prego acaba
desincentivando os vendedores de produtos bons de ofertarem seus produtos. Assim, na medida em que as
partes contratantes, ndo conseguem distinguir com clareza e¢ exatiddo qual o grau de confiabilidade e
qualidade da promessa comercial dada pela outra parte, ambos acabam atribuindo uma menor confianga —
refletida em um menor prego — para determinadas promessas que seriam mais valiosas. Igualmente, as partes
podem vir a atribuir maior confianga, logo, um maior prego, para promessas com menor valor. Esse processo
acontece de tal modo que, em ultima instancia, promessas “confiaveis” sdo retiradas do mercado e, portanto,
transagdes desejaveis para as partes deixam de ser realizadas, pois um atribui um pre¢o menor do que o outro
estd disposto a negociar. De tal forma, a transagdo ndo se realiza, perdendo-se bem-estar. Para maiores
informagdes sobre o tema, ver o célebre artigo AKERLOF, George. The Market for Lemons: Quality
Uncertainty and the Market Mechanism. The Quarterly Journal of Economics, vol. 84, n° 3, 1970, pp. 488-
500 e VARIAN, H. Microeconomia: Principios Basicos. Rio de Janeiro: Editora Campus, 1999, cap. 35.

!> Este aumento ¢ em grande parte derivado de fatores como a distancia entre os contratantes, dificuldades em
comprovar informagdes dadas, potenciais dificuldades com linguas diferentes, desconhecimento das leis,
desconhecimento dos costumes, desconhecimentos dos entendimentos dos tribunais, dentre outros aspectos.

' Ver nota de roda pé n° 11.



No mesmo sentido, a incerteza entre as partes cresce ainda mais na medida em que for
maior a diversidade verificada entre as leis potencialmente aplicaveis aquela relagao.

Contudo, deve-se ressaltar que as incertezas que circundam a relagdo entre as
partes ndo se limitam apenas ao conjunto de normas legais aplicaveis aquela relacio
comercial. Tais incertezas também dizem respeito quanto a todo o ambiente institucional —
formal e informal — no qual aquela relagdo comercial se desenvolve'’.

Sobre esse assunto, em principio devemos sempre refletir que diferentes regides do
mundo possuem diferentes culturas, hébitos e costumes. Essa ampla diversidade acaba
refletindo em intimeras praticas comerciais diferentes. Por sua vez, essas mesmas regras e
costumes verificados na pratica comercial, mas ndo positivados como direito vigente,
exercem grande influéncia nas relagdes comerciais, ndo apenas dentro dos paises, mas
também entre agentes econdmicos situados em diferentes Estados. Diante desta
diversidade, em determinadas situagdes se pode verificar uma incompatibilidade de regras —
formais ou informais — entre os paises, o que pode criar obstidculos a negociacdo e ao
andamento do contrato.

No que se refere as partes, estas, como serem racionais e informados sobre esses
riscos, acabam os antevendo e os imputam no pre¢o acordado. Dessa forma, esse aumento
do preco, bem como dos demais custos associados as negociagdes complexas € a contratos
menos seguros, gera uma perda de eficiéncia para toda a economia, podendo até, em ultima
instancia, impossibilitar que transagdes — em principio possiveis e desejaveis — se realizem,
proporcionando maior perda de bem-estar.

Estes problemas acerca dos riscos associados as incertezas que circulam as
relacdes comerciais sdo agravados quando levamos em consideragdo —o que se costuma

fazer na literatura especializada — o fato de as partes serem avessas a riscos'®.

7 Podemos definir o ambiente institucional como o conjunto das “regras do jogo”, ou seja, no caso do
comércio internacional, as regras nas quais as relagdes comerciais se desenvolvem. Estas regras podem ser
regras econdmicas, politicas, socias, morais, e legais. O ambiente institucional formal estaria associado as leis
promulgadas pelo Estado. Por outro lado, o ambiente institucional informal estaria ligado aquelas praticas e
normas sociais que exercem grande influéncia no comportamento dos agentes. Essa diferenciacdo ¢
trabalhada por grande parte da literatura associada a Teoria Neo-Institucional. Mais sobre o tema pode ser
encontrado em: NORTH, Douglas. Institutions, Institutional Change and Economic Performance, Cambridge
University Press, 1990 e WILIAMSON, Oliver E. The Theory of the Firm as Governance Structure: From
Choice to Contract, Journal of Economic Perspectives 16. Agosto 2002, pp. 171-195.

'8 Deve-se entender uma pessoa avessa a riscos como uma pessoa que estaria em uma situagio melhor se nio
suportasse riscos tipicamente financeiros associados aquela situag@o. Assim, uma pessoa avessa a riscos
poderia preferir pagar certo preco para alocar seus riscos para outros, contratando um seguro por exemplo.



Como destacamos acima, contratos comerciais internacionais, pela sua natureza e
peculiaridades, geram maiores riscos para as partes envolvidas. Esse fato é bastante
intuitivo, sendo preciso apenas mencionar o uso muito mais disseminado em contratos
internacionais do que em contratos domésticos de instrumentos contratuais cujos objetivos
sdo a alocagdo de riscos (exemplo de seguros, cartas de fianga, clausulas hardship etc).

Para a devida compreensdo dos pontos acima destacados, deve-se ter como
premissa bdsica que em quaisquer negociagdes, sejam elas em ambito nacional ou
internacional, como em qualquer escolha, as partes contratantes — como seres racionais —
visam a maximizacdo de suas utilidades. Para tanto, as mesmas se lancam em condutas
estratégicas, ou seja, observam e agem tendo em vista as condutas e escolhas feitas pela
outra parte contratante, pretendendo sempre maximizar suas utilidades'’.

Adicionalmente, ¢ importante destacar que toda e qualquer escolha de um agente
racional ¢ tomada com base nas informagdes que este detém para calcular seus ganhos
esperados nos diferentes desfechos possiveis daquela situacdo. De tal modo, quando um
agente, apoOs celebrar um contrato, se encontra diante da decisdo de executar ou ndo o
acordado, ele toma como vital para sua decisdo os ganhos esperados cumprindo ou
descumprindo o contrato, com base nas informagdes sobre eventuais ganhos e perdas.

Desta forma, para que o agente possa devidamente antever e precisar quais seriam
seus ganhos ou perdas esperados em descumprindo o acordo, algumas varidveis vitais para
esse calculo sdo as sangdes que um descumprimento lhe causard, desde as meramente
reputacionais, até as impostas pelo ordenamento juridico, sejam pecunidrias ou nao.

Igualmente, as informacgdes disponiveis sobre todos os aspectos daquela relagdo

contratual — por exemplo, regras quanto a validade do contrato e suas clausulas, sua

Desconsiderando que determinados agentes econdmicos possam ter uma eventual tolerancia de alguma
parcela de risco, podemos ter como premissa de que a grande maioria dos agentes tentam transferir os riscos
quando possivel. Nesse sentido, podemos normalmente aumentar o ganho de utilidade de uma parte em dada
transagdo, apenas alocando seus riscos para outras pessoas que podem melhor suporta-lo. Mais sobre o tema,
favor ver SHAVELL, Steve. Foundations of Economic Analysis of Law, Cambridge: Harvard University
Press, 2002, caps. 03 e 05.

' Este comportamento estratégico, em se tratando de um agente considerado racional, é pautado por uma
analise de quais os custos e beneficios esperados que estdo associados as suas escolhas. Assim, a estratégia de
maximizagdo da utilidade ¢ utilizada apenas até o momento no qual os ganhos potenciais com uma conduta
superarem suas potenciais perdas. Como exemplo, pode-se citar a utilizacdo de barganhas em algumas
negociagdes. Nessas situagdes, as partes tendem a parar de barganhar quando acreditam que determinada
conduta ou escolha pode, com grande risco, por toda a negociacdo a perder



formacdo, execucdo, coercibilidade etc — dependem de quais serdo as normas aplicaveis
aquele contrato, ou seja, a qual legislacao estard aquela relagdao subordinada.

Devemos estar atentos ainda para o fato de que diversos contratos internacionais sao
celebrados em situacdes na quais incentivos proporcionados por normas informais sio
frequentemente fracos ou inadequados®™. Como conseqiiéncia, as normas formais — ou
legais — acabam adquirindo relevancia redobrada. Essa conclusdo reforca a nocdo de que
uma melhora nas informagdes e no nivel de certeza sobre o ambiente juridico da relagao
comercial reduz os custos, facilitando as trocas e gerando ganhos de eficiéncia®

Contudo, esta mesma questdo se torna potencialmente conflitante em se tratando
de um contrato internacional. Nessa hipotese, o contrato passa a ter diversos pontos de
conexdo com diferentes legislagdes, que por sua vez, podem adotar diferentes regras de
direito internacional privado, remetendo a regéncia daquela relacdo para diferentes
ordenamentos. Além disso, h4d também um grande risco e incerteza aliados a como se dar4 a
interpretacdo e a aplicacdo de uma determinada legislacdo por um tribunal de outro pais
quando julgando um litigio*

Portanto, deve-se ter em mente que as leis desempenham um importante papel,
preenchendo as lacunas existentes nos contratos e funcionando em determinadas situacdes

como “regras padrdes” aplicdveis no siléncio do contrato sobre determinada questao.

2 Exemplos de incentivos proporcionados por normas informais foram citados anteriormente no texto, como
a reputaqao do agente, a possibilidade de monitoramento pela outra parte etc.

"'E interessante fazer alusdo a uma situag@o bastante corriqueira no que tange aos contratos internacionais,

qual seja: a clausula da lei aplicavel. Primeiramente, em se tratando de um contrato realizado dentro de um
mesmo um pais entre partes nacionais sem qualquer ponto de conexdo com um direito estrangeiro, salvo a
existéncia de alguma estipulacdo contratual em contrario, ndo ha grandes dividas sobre qual a legislagdo que
ira reger aquela relagdo. No Brasil é grande o debate doutrinario e jurisprudencial sobre a validade de clausula
de eleicdao de lei aplicavel. Para maiores informagdes sobre esse debate, por todos, favor ver: ARAUJO,
Nadia. Direito Internacional Privado: Teoria e Pratica Brasileira. Rio de Janeiro: Renovar, 3* ed., 2006.
Contudo, na hipotese de as partes estipularem clausula compromisséria no contrato, a lei de arbitragem (Lei
n° 9.307/96) em seu artigo 2° expressamente possibilita a escolha pelas partes de qual legislagdo ird reger
aquela relag@o.
22 Apesar de se intensificar nos contratos internacionais, essa nogio nio é nova ou tampouco vélida apenas
para estes. A certeza sobre o conteudo das leis, e como estas sdo interpretadas e aplicadas pelos tribunais, é
antiga na humanidade, sendo notadamente importante no que tange a negocios e investimentos. Isto porque,
no meio empresarial diversas escolhas sdo feitas e contratos fechados tendo em vista principalmente os
ganhos financeiros futuros esperados, que sdo calculados em parte com base no arranjo institucional existente,
devidamente descontados pelos riscos percebidos pelos agentes.
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Sobre esse tema, vale destacar que uma caracteristica intrinseca a todo e qualquer
contrato € o fato destes serem sempre e necessariamente incompletos®. Desse modo, as
partes empreendem maiores ou menores esfor¢os e recursos pretendendo preencher as
lacunas de seus contratos, o que envolve mais custos.

Por esta perspectiva, a incompletude de um contrato ¢ tanto maior quanto maiores
forem os custos de se completar este mesmo contrato. Temos como conclusdo logica que a
partir de um determinado ponto passa a ser eficiente — portanto, racional — deixar algumas
lacunas nos contratos*. Assim, as partes se véem obrigadas a depositar certa dose de
confianga nas leis e nos tribunais para completar tais lacunas ex post®.

Ora, se ao contrario, as partes ndo t€ém certeza sobre como tais lacunas serdo
preenchidas ex post, elas tenderdo a completar o contrato mais do que seria desejavel e
eficiente em um cendrio de certeza quanto a quais as leis aplicaveis e a interpretagdo e
destas. Ainda assim, mesmo se as partes pudessem prever qual a legislagdo aplicavel para
aquela relagdo e pudessem também prever o contetido desta legislacdo, somente todo este
processo de aprendizagem e cumprimento de um ordenamento juridico ndo-familiar elevam
em sobre medida os custos de celebragio e execucio do contrato®.

E exatamente em virtude das idéias acima trabalhadas que normas internacionais
uniformes, tal com a Convengdo de Viena para Compra e Venda Internacional de

Mercadorias (CVIM), possuem o imenso potencial de reduzirem os riscos € os custos

2 Esta conclusdo deriva principalmente de dois fatores. Primeiro os agentes possuem uma racionalidade
instrumental, ou seja, pautam seus comportamentos voltados para obtencdo de maximizagao de seus objetivos
razoavelmente bem definidos, por exemplo, lucros maiores. Contudo, muitas vezes esses agentes nio
possuem a plena capacidade de maximizar esses objetivos. O primeiro limite é o cognitivo, que consiste na
dificuldade de colher, processar e transmitir todas as informagdes existentes na realidade, dificuldade de listas
as possiveis jogadas dos outros adversarios ¢ de antever as conseqiiéncias das mesmas. Porém, esse limite ndo
gera grandes problemas em ambientes muito simples. Assim, deve-se também levar em conta a complexidade,
entendida como um grande nimero de fatores exdgenos relevantes influenciando os resultados. Bem como a
incerteza, ou seja, eventos futuros que afetam as conseqiiéncias que o agente ndo conhece quando no
momento da incerteza. Nesse cendrio, os agentes ndo tém capacidade calcular conseqiiéncias e, assim, de
adaptar aos contratos todas as possibilidades de suas condutas. Nao ha como ter total listagem e planejamento
de condutas frente aos eventos futuros. Assim, todos os contratos seriam em algum grau incompletos. Além
disso, ha uma impossibilidade de um planejamento completo ex ante, sendo, portanto, necessarias adaptagdes
ex post, que consistem em maiores custos. Para maiores informagdes sobre o tema, favor ver: KLEIN, Peter.
New Institucional Economics, Encyclopedia of Law and Economics, Universiteir Utrcht, 1999.

* Esse ponto ¢ exatamente aquele no qual os custos esperados para preencher mais o contrato supera os
ganhos esperados com tal conduta.

 Ou seja, no advento de um conflito decorrente da execugdo das obrigagdes daquele contrato.

% Sobre este tema, podemos citar: LINARELLI, John. The Economics of Uniform Laws and Uniform
Lawmaking, University of La Verne College of Law, p. 09.
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econdmicos das transagoes, facilitando enormemente o desenvolvimento do comércio

internacional e gerando riquezas®’.

II1. RESPOSTAS AOS QUESTIONAMENTOS DA UNIFORMIZACAO.

Ha quem defenda que, para podermos apreciar se o processo de uniformizacao das
regras internacionais de fato favorece a reducdo de custos de transagdo, deveriamos levar
também em consideracdo o que se denominou de grau de “sofisticacdo juridica” das
partes®. Essa “sofistica¢do” refere-se — em grande medida — ao conhecimento e a
importancia que as partes atribuem a questdo da escolha da lei aplicavel, bem como as suas
conseqiiéncias. No mesmo sentido, essa mesma “sofisticacdo” reflete-se nos custos que as
partes incorrem negociando qual a lei aplicavel a um contrato.

Ainda de acordo com essa linha de pensamento, pequenos negociantes tenderiam
na grande maioria das vezes a focarem-se mais na negociacdo e na definicao das clausulas
essenciais do contrato, tendo deste modo, menor nivel de “sofisticacdo juridica”. Estes
pequenos agentes comerciais ndo empreenderiam muitos esfor¢os, recursos e tempo
discutindo clausulas acessorias — tal como a clausula de lei aplicavel. Isso dar-se-ia em
grande parte ao fato de que estes pequenos negociantes considerariam a cldusula de lei
aplicavel “sem muita importancia”, ou como relevante apenas em um eventual conflito, o

que ndo consideram provavel naquela fase de celebracdo dos contratos.

2" Todas as caracteristicas e efeitos — acima descritos — acabam tendo maior impacto nos pequenos
negociantes. Grandes companhias com amplas estruturas empresariais ja acostumadas a contratar
internacionalmente podem conseguir — com maior facilidade — construir uma rede de relagdes duradouras e
assim, consolidar uma reputagdo, que, como dito anteriormente, mitigam — ao menos em parte — os efeitos
associados a inseguranga quanto a lei aplicavel. Ainda, grandes companhias, normalmente, podem arcar com
caros advogados e dispendiosas arbitragens, nas quais as mesmas podem escolher livremente ex ante, qual a
legislag@o que sera aplicada aquele contrato em questio, sem ser submetidas as regras de direito internacional
privado de diferentes ordenamentos. Ao contrario, pequenos € novos negociantes normalmente nao possuem o
aporte financeiro ou a tradicdo de grandes companhias ja amplamente inseridas no comércio internacional.
Dessa forma, aqueles acabam incorrendo, relativamente, em maiores custos de transagdo para negociarem e
celebrarem contratos internacionais. Tais custos podem, em Ultima instancia, chegar a tal ordem que tornem a
celebragdo de contratos internacional ndo lucrativa, portanto, ndo racional. Como resultado, transagdes em
principio desejaveis, pois potencialmente eficientes, deixam de ser realizadas, acarretando em perda de
utilidade ndo apenas para as partes que deixaram de contratar, mas também para toda a sociedade, uma vez
que toda esta se beneficia com as trocas entre agentes econémicos.

¥ Neste sentido, podemos destacar: CUNIBERTI, Gilles. Is The CISG benefiting anybody?, Forthcoming,
Vand. J. Transnation’l L. 2006.
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Diante destas premissas, para agentes econdmicos sem muita ‘“‘sofisticacdo
juridica” ndo haveria grandes diferengas em contratar nacional ou internacionalmente. Vez
que estes simplesmente ndo incorreriam naqueles exatos custos que — como se defendeu
acima — seriam reduzidos com a uniformizacao legislativa. Nesse sentido, apesar de todas
as peculiaridades dos contratos transnacionais acima expostas, para estes agentes
econdmicos o custo de contratar internacionalmente nao seria consideravelmente maior do
que contratar nacionalmente.

Refletindo sobre esta linha de argumentacdo, ¢ possivel conjeturar que — mesmo
tratando-se de entes econdmicos com pouca “sofisticacdo juridica” — a CVIM pode, ainda
assim, trazer beneficios e economias de custos de transacdo ex post, ou seja, aqueles custos
incorridos apds a celebragdo do contrato”. Ainda que as partes possam ndo estar, na
celebracdo do contrato, preocupadas com qual serd a lei aplicavel aquele instrumento
particular, mesmo nessas situagdes, caso um conflito surja, elas se verdo obrigadas a
enfrentar a questdo sobre qual legislacdo que ira ditar a resolu¢do de um eventual litigio. A
resposta a essa pergunta ¢ vital tanto para a escolha da estratégia de negocia¢do, quanto
para o resultado da analise dos custos e beneficios dos agentes.

Assim, a CVIM também traz beneficios apenas ao facilitar e gerar economia de
custos com a resolugdo de uma disputa. Isto ocorre principalmente pelo fato de que com a
existéncia e aplicacio da CVIM, as regras aplicaveis sdo muito mais facilmente
determinadas pelas partes e pelos julgadores do que utilizando um complexo raciocinio
com sucessivas remissdes pelas regras de direito internacional privado dos diversos
ordenamentos juridicos relacionados ao contrato.™

Portanto, a CVIM ao aumentar a certeza juridica existente no comércio
internacional, diminui também os custos ex post, para aqueles agentes economicos que, em
principio, ndo suportam grandes custos ex ante com a negociacdo e antecipagcdo de
problemas de inseguranca acerca da legislacdo aplicavel aos seus contratos internacionais.

Deste modo, a uniformizagdo das regras sobre contratos internacionais

proporcionada pela CVIM torna a definicdo de qual a lei aplicavel ao contrato mais fécil,

¥ Como exemplo de custos de transagdo ex post, podemos citar aqueles custos ligados a resolugio de um
conflito, como honorarios de advogados, custas judiciais, honorarios de arbitros etc.

3% Cumpre relembrar que o direito brasileiro ndo admite a dupla remissio (Art. 16 do Decreto-Lei n° 4.657 de
4 de setembro de 1942 — Lei de Introdugdo ao Codigo Civil).
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segura e previsivel, portanto, mais barata. A Convengao — ao menos teoricamente — deveria
ser conhecida por ambos os contratantes, sendo estranha e desconhecida por nenhum. As
partes reduzem assim, custos de determinarem qual a legislacdo aplicavel e os custos de
aprendé-la. Por conseguinte, hd um ganho de eficiéncia mesmo que ignorassemos a reducao
dos custos acima trabalhada e se considerarmos apenas um momento ex post da instauracao
de um conflito ou de um potencial conflito.

Outras criticas associadas a CVIM se referem as supostas deficiéncias associadas
aos trabalhos de discussdo e reda¢do da mesma®'. Podemos encontrar na literatura diversos
argumentos no sentido que as influéncias politicas existentes nos bastidores da convencao,
no qual participavam diversos Estados, dentre os quais o Brasil, e Organismos
Internacionais acabaram resultando na aprovacdo de regras com base na assun¢do de
compromissos reciprocos. Nessa perspectiva, determinadas regras presentes hoje no texto
da CVIM na realidade teriam sido aprovadas apenas pelo fato de serem as Unicas sobre as
quais conseguiasse obter certo consenso € ndo necessariamente pelo fato destas regras
serem melhores se individualmente consideradas.

Esse ultimo argumento explora o fato de a CVIM usar em larga medida termos e
conceitos vagos, pois sdo mais faceis de obter consenso. Em consonincia, essa falta de
precisdo poderia dar margem a diferentes interpretacdes pelos inumeros tribunais estatais e
arbitrais encarregados de interpretar e aplicar o texto da CVIM na resolucdo dos conflitos.

Sobre esse ponto, cabe um breve comentario de cunho jus-filos6fico. Como muito
bem ressaltado por Hart, o processo legislativo em geral, dado que elaborado por homens,
requerer uma textura aberta da linguagem empregada®. Esta constatagdo deriva,
primeiramente, do fato de que ¢ inerente ao homem uma relativa ignorancia de fato. Isto &,
no mundo em que vivemos ao mesmo tempo em que ndo possuimos um numero
determinado e previamente conhecido de todos os aspectos sociais, percebe-se um
desconhecimento humano racional de todos os modos sobre como o homem poderia atuar

em virtude destes aspectos sociais.

3! Por todos, podemos citar: GILLETE, Clayton P. ¢ SCOTT, Robert E. The Political Economy of
International Sales Law, New York University Law and Economics Research Paper Series, Working Paper n°
05-02, disponivel em http://ssrn.com/abstract=709242.

32 HART, H.L.A., The Concept of Law, Nova York: Oxford University Press. 1961.
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Dessa forma, ndo ha como a lei — por sua natureza antecipada a realidade e
elaborada por homens — estatuir a exaustdo as regras de conduta para cada cenario de
possibilidades futuras. Em segundo lugar, como conseqiiéncia desta ignorancia de fato,
inerente ao ser humano, haverd uma relativa indeterminacdo quanto a finalidade da conduta
juridicamente aceita. Em palavras mais simples, como ndo se pode conhecer de antemao
todos os casos que irdo surgir, ndo se tem como saber como o direito os regularia.

Assim sendo, resta claro que o direito, quando reduzido apenas a norma positivada,
ndo se trata de uma ciéncia que possui resposta em todos os casos. Ha sempre a necessidade
de abertura a averiguagdo de novos casos™.

Deste modo, o argumento que a existéncia de termos vagos e genéricos seria uma
infelicidade da CVIM — e amostra de seu insucesso — ¢ totalmente indevido e precipitado.
Isto porque a incapacidade de regular de forma exaustiva todas as relagdes juridicas ¢
elemento inerente ao processo legislativo, e assim, a todo o direito. Esta incapacidade ¢
ampla e previamente conhecida, cabendo ao proprio ordenamento juridico de cada nacao
adotar as formulas juridicas entendidas cabiveis para suprir tais lacunas™.

Nesse sentido, a propria CVIM — em consonancia com os ordenamentos de
tradi¢do romano-germanica — dispds, conforme seu artigo 7(2), como solucdo, a utilizacao
dos principios gerais do direito que inspiraram a convengdo, e por ultimo, a lei aplicavel
segundo as regras de direito internacional privado®. O questionamento que se figura passa a
ser, entdo: quais seriam os principios gerais inspiradores? E possivel um julgador
identificar quais sdo tais principios de um maneira previsivel para as partes? Felizmente —

como corroborado doutrinariamente — a resposta € positiva**?’.

33 Pois como bem ressalta Hart “quando surge o caso nio contemplado, confrontamos a solugdo em jogo e
podemos resolver a questdo através da escolha entre os interesses concorrentes, pela forma que melhor nos
satisfaz.” (HART, Herbert. O conceito de direito. Lisboa: Fundac¢do Calouste Gulbenkian, 4° edi¢do. 2005.
p-142). Ressalte-se que quando Hart utiliza a expressdo “caso ndo contemplado” estd indicando ndo aquele
caso simples que pautou o legislador em sua determinagdo, mas sim aqueles tantos outros que ndo estdo
retratados no texto da norma, em decorréncia da impossibilidade de o ser humano de antemao prever tudo.

3 No Brasil, a Lei de Introdugdo ao Codigo Civil prevé em seu artigo 4° a analise dos principios gerais do
direito, como forma de balizar as interpretagdes decorrentes de auséncia de norma especifica incidente sobre
determinada relagdo juridica.

3% CVIM, artigo 7(1): “Questions concerning matters governed by this Convention which are not expressly
settled in it are to be settled in conformity with the general principles on which it is based or, in absence of
such principles, in conformity with the law applicable by virtue of the rules of private international law .

3¢ Nesse sentido, podemos citar EORSI, Gyula, em sua obra anteriormente citada: “As mentioned above, the
main provision of article 17 ULIS, namely, that gaps should be filled “in conformity with the general
principles on which the present law is based” was much criticized. What are these general principles? It is
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De tal modo, os beneficios resultantes da uniformizagdo legislativa — elemento
motivador da CVIM — diante de algumas incertezas associadas a interpretagdo e a aplicacdo
das normas da CVIM, podem ser questionados. Contudo, deve-se ter em mente que tais
incertezas sdo intrinsecas ao processo legislativo — conforme acima explicitado.

Nao se pode realizar uma correlagdo direta entre aquelas incertezas e um possivel
insucesso de a CVIM atingir alguns de seus resultados — maior uniformidade pratica,
menores custos, maior previsibilidade etc. Até porque, em face dos conceitos abertos,
dispostos em alguns momentos no texto legal, a Convengao, estabelece, em seu artigo 7(1),
certos parametros a serem utilizados para dar contornos globais aos conceitos abertos,
direcionando uma interpretagdo mais uniforme?.

Vejamos, a titulo de exemplo, o conceito de international character, expressao
estabelecida no artigo 7(1) da CVIM, que aponta para a necessidade de os tribunais
pautarem a interpretacdo e aplicagdo dos dispositivos da conven¢do com vista a natureza
internacional do contrato em andlise. Essa diretriz interpretativa estd associada a tentativa

de evitar que os julgadores se infiltrem no direito patrio para balizar suas interpretagdes®.

certainly possible to find such principles within CISG; What is more, it is possible to find such general
principles outside ULIS, as has been shown by Dolle. However, it is unclear whether these are of any use.
Dolle mentions Treu und Glaubeam,which appears as good faith in article 7(1) CISG. He refers to freedom of
contract, which figures in article 6 CISG governing formalities; to the quality of reasonable man; to its
historical relationship to the Natur des Sache of the Law of Nature; to abuse of right; and to venire contra
factum proprium. The latter two may certainly be regarded as general principles, although they may also
belong to the sphere of good faith. Thus the majority of these principles are either expressly incorporated into
CISG or are too vague and distant”.

37 Como exemplos destes principios, pode-se citar os principais: (i) autonomia do contrato; (i) vedagio ao
abuso de direito; (iii) boa-f¢; (iv) expectativas de um homem razoavel; (v) proibi¢do do venire contra factum
proprium etc.

3% Sobre esse aspecto, é importante lembrarmos que — com o objetivo de mitigar potenciais efeitos danosos
decorrentes de divergéncias jurisprudenciais — o proprio texto da CVIM, em seu artigo 7, determina que os
aplicadores da CVIM levem em consideracdo o carater internacional das transagdes por ela reguladas na
interpretacdo e aplicacdo de seu texto. Contudo, esta previsdo se trata meramente de uma norma
interpretativa, ndo havendo instrumentos para vincular qualquer julgador a aplicacdo de uma determinada
interpretacdo dentre diversas possiveis. Até porque esta tendéncia de um julgador utilizar conceitos e praticas,
que conhece e esta acostumado, para julgar uma questio levada até ele pode ser considerada bastante natural,
e até previsivel, na medida em que toda interpretacdo ¢ um ato de vontade, sendo fortemente influenciada
pelos atributos pessoais do intérprete. Contudo, esta pré-disposi¢ao de aplicagdao de seus direitos nacionais,
pode acabar prejudicando em grande escala o principal objetivo culminado pelos redatores da CVIM,
conforme acima destacado, qual seja: uma uniformizacdo legislativa em prol de maior certeza juridica para as
partes.

3% Assim, os julgadores ndo devem utilizar contetidos de cunho juridico nacional, sob pena de que se cada
tribunal realizar este exercicio, e colocara em cheque todo o processo de uniformizagio legislativa e todos os
beneficios a ele associados. Nessa ultima hipdtese, os conceitos ficaro eivados de elementos juridicos
particular de cada nag@o, chegando a resultados praticos caso a caso por demais diferenciados, o que instalaria
um ambiente de incerteza e imprevisibilidade, portanto maiores custos e riscos.
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Outra expressao de destaque, disposta no ja referido artigo 7(1) da CVIM, ¢ a
regard to the need to promote uniformity in its application. Por tal dispositivo, os
aplicadores da CVIM devem entender a necessidade de se levar em consideragdo, em
grande medida, decisdes anteriores com relacdo a casos similares julgados a luz da CVIM.
Isto ¢, devem os julgadores buscar, ao maximo, casos ja apreciados por tribunais sobre o
tema e na medida do possivel, procurarem se guiar pelos entendimentos e conceitos ja
construidos pelas decisdes anteriores, visto se tratarem de legitima fonte do direito.

No que diz respeito a alusdo da necessidade de se enxergar os principios gerais que
inspiraram a Conveng¢do, também ndo cabem as criticas acima expostas. Deste modo, ¢
necessario afirmar que qualquer incompletude normativa que possa surgir em uma situacao
especifica, ndo deve ser motivo de descrédito para com a CVIM. Isto porque, conforme ja
explicado, a possibilidade de o direito prever tudo ¢ iluséria, tendo assim, cada
ordenamento juridico adotado os medicamentos possiveis para reverter provaveis
insegurancas juridicas resultantes de tal abertura do direito.

Assim, os argumentos criticos da linguagem, por mais que expostos por uma
doutrina autorizada, ndo merecem prosperar. A existéncia de deficiéncias na uniformizacao
legislativa — ligadas a interpretagdo e aplicagdo das leis pelos tribunais — ¢ um problema
inerente a qualquer sociedade estruturada com diferentes 6rgdos e pessoas dotados de
funcao judicante.

Nao hé instrumentos para se garantir que todas as decisdes aplicando as mesmas
regras especificas serdo necessariamente iguais. Na realidade, uma uniformidade desta
magnitude seria até indesejavel, uma vez que os debates e divergéncias jurisprudenciais
proporcionam beneficios para a sociedade e para o direito. Idéias, conceitos e
entendimentos sdo modificados e consolidados com base em decisdes jurisprudenciais.
Essa deferéncia a decisdes de tribunais ndo ¢ apenas importante nos sistemas juridicos
associados a tradi¢do anglo-saxdo, mas também ¢ cada vez mais presente nos sistemas de
tradicdo romano-germanica, especialmente na medida em que as diferencgas entre os dois
sistemas se reduzem e ambos convergem mais € mais.

Mesmo se destacarmos que um cendrio de possiveis divergéncias gere
inseguranga, a realidade ¢ que nunca nenhum pais ou Organizacdo Internacional que tenha

assinado ou ao menos participado das negociagdes e da redagdo do texto da CVIM tiveram,
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ou poderiam ter, a pretensdo de esgotar completamente a inseguranca nas relagdes
transnacionais. Tampouco objetivaram estabelecer uma total previsibilidade quanto os
desfechos dos conflitos derivados de contratos internacionais. Quaisquer vontades ou
pretensdes nesse sentido seriam demais ilusorias e completamente irrealistas®.

Este mesmo raciocinio pode ser integralmente aplicado ao direito internacional.
Uma Convengao ou um Tratado que integre diversos paises sob regras comuns, ndo tem por
objetivo consolidar uma tunica realidade social, com total previsibilidade das decisdes
jurisprudenciais e arbitrais em diversos territorios e ordenamentos juridicos distintos. Nesse
sentido, tais como outras Convengdes ligadas ao desenvolvimento do comércio
internacional, o objetivo da CVIM ¢ apenas o estabelecimento de um ponto de partida
unico, consubstanciado em um texto comum que sirva de comecgo para as interpretagdoes.

Essa funcdo ndo deve ser subvalorizada, pois ¢ de grande importincia. Toda e
qualquer interpretacdo de um texto, seja ele juridico ou ndo, tem como ponto de partida
inafastavel o que estd escrito e, por mais que o esforco interpretativo ndo se esgote no
simples corpo do texto, ndo pode extrapolar para além das letras*'. Mesmo que aceitemos e
até valorizemos determinadas solucdes, ndo ¢ permitido que se extraia de uma frase uma
interpretacdo além daquela derivada dos significados das palavras, sob pena de se tratar de
atividade inventiva, recaindo-se em inaceitavel arbitrio, condenavel pelos principios mais
elementares formadores de um Estado Democratico de Direito.

Do mesmo modo, ndo podemos afirmar que pelo simples fato de duas pessoas
dispares em locais distantes julgarem casos com caracteristicas relativamente similares de
forma diferentes reina a inseguranga e assim, toda medida em prol de uma uniformizacao ¢

ineficaz.

40 A existéncia de certa imprevisibilidade sobre o que sera decido ¢ inerente a qualquer sistema de solugdo de
controvérsia imparcial e independente. A pretensdo de o direito ser algo completo e esgotavel em si mesmo —
tal como preconizado ao longo do século XIX e XX — foi felizmente abandonada ja ha diversos anos.
Atualmente o direito ¢ visto como algo mutavel e que sofre constante evolugéo e influéncia de diversos outros
ramos do pensamento humano — como filosofia, economia, ciéncias politicas, sociologia, psicologia etc. Do
mesmo modo que os costumes e praticas, as leis e as decisdes jurisprudenciais também variam nas diferentes
sociedades e funcdo do lugar e tempo.

! Nesse sentido, podemos destacar a afirmagio de Francesco Ferrara: “A interpretagdo literal é o primeiro
estadio da interpretacdo. Efectivamente, o texto da lei forma o substrato de que deve partir e em que deve
repousar o intérprete. Uma vez que a lei estd expressa em palavras, o intérprete ha de comegar por extrair o
significado verbal que delas resulta, segundo a sua natural conexdo e as regras gramaticais”. FERRARA,
Francesco, Interpretagdo e aplicagdo das leis (traduzido e prefaciado por Manuel A. D. de Andrade), Coimbra:
Arménio Amado, 1933, p. 34. No mesmo sentido, dentre outros, veja SILVEIRA, Alipio, Hermenéutica no
direito brasileiro, 1° volume. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais, 1968, p. 9.
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Igualmente, por mais que a CVIM ndo extinga a imprevisibilidade das decisoes,
este instrumento de direito internacional privado, ainda assim, desempenha um papel vital
na promog¢ao de uma maior estabilidade nas relagdes internacionais. A CVIM cumpre seu
papel por justamente estabelecer um padrdo comum, um ponto de partida que os julgadores,
de qualquer local ou época, ndo podem ignorar injustificadamente, sob pena de excederem
suas fungdes judicantes e terem suas decisdes questionadas®.

Por fim, devemos ter em mente que a CVIM se trata de mais um passo em prol de
uma uniformizacao legislativa das relagdes transnacionais. Esse processo de uniformizagao,
com todos os beneficios e criticas acima destacados, ndo ird se aperfeicoar, tampouco se
completar, de forma imediata ou mesmo em um curto espago de tempo. Ao contrario, esse
processo se dard de forma gradual. Do mesmo modo, a qualidade de como essa
harmonizagdo serd realizada — e aplicada — também ird melhorar progressivamente,
especialmente quanto maior for o consenso a que se chegar quanto a regulacdo de

determinadas matérias.

IV. A CONVENCAO DE VIENA PARA COMPRA E VENDA INTERNACIONAL
DE MERCADORIAS.

A CVIM configura como um grande avanco no esfor¢o internacional de unificacao
das regras de direito internacional privado. Esse esfor¢co tem como marco inicial a criacao
ja anteriormente mencionada dos principios do UNIDROIT, ainda na década de 20. Apos
décadas de estagnacao, os trabalhos em prol deste objetivo foram retomados, resultando em
duas Convengdes Internacionais celebradas em Haia, a saber: a Lei Uniforme sobre
Compra e venda Internacional de Bens Moveis Corpdreos e a Lei Uniforme sobre a
Formacdo de Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias (ambas

aprovadas em Haia em 1° de julho de 1964).

2 Adicionalmente, é oportuno ressaltar que caso aceitdssemos que os problemas levantados pela literatura e
acima tratados de fato pudessem criar certos empecilhos a um melhor desenvolvimento das transac¢des
comerciais internacionais, ainda assim, poderiamos pensar em saidas, em solugdes institucionais ou até
mesmo comportamentais para pretende minorar ou até extinguir estes obstaculos. Como exemplo, podemos
vislumbrar a atribuicdo, pelos proprios orgios julgadores responsaveis para interpretacdo e aplicacdo da
CVIM, de uma maior importancia as decisdes anteriores envolvendo a CVIM. Ao atribuirmos um maior peso
as prévias decisdes do que as defini¢des peculiares dos direitos internos, especialmente no que tange a
interpretacdo dos termos e conceitos vagos, contribuimos para a consolidagdo de uma jurisprudéncia mais
uniforme acerca da interpretacdo e aplicagdo de certas regras.
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Contudo, estas duas convengdes ndo tiveram grande aceitacdo e adesdo no cenario
internacional. As maiores criticas a elas dizem respeito a uma suposta influéncia
exacerbada da tradicdo juridica e comercial da Europa Ocidental, ndo abarcando os
interesses e necessidades das demais regides do planeta. Tal aspecto estava em grande
medida ligado o amplo dominio dos paises europeus nos trabalhos das referidas
Convengoes.

Deste modo, em 1966 foi criada a Comissdo das Nagdes Unidas para o Direito
Mercantil Internacional, conhecida por sua sigla em inglés: UNCITRAL. Esta Comissao foi
criada como o objetivo principal de reformar as Convencgdes de Haia. O projeto de
elaboragdo da CVIM buscou uma nova lei uniforme no que tange a regulagao dos contratos
internacionais**. Dentre os principais objetivos do projeto de redagdo da CVIM, pode-se
destacar a criacdo de uma legislacdo uniforme internacional, a qual ndo incorporasse e
promovesse apenas interesses peculiares de poucos paises, tampouco a influéncia
desequilibrada de somente uma tradicao juridica.

Este trabalho culminou com a Conferéncia em Viena entre os dias 10 de margo a
11 de abril de 1980, resultando na consolidagdo do texto CVIM®. Apesar de ter sido
finalizada em 1980, a CVIM s6 entrou em vigor em 01 de janeiro de 1988, apds atingido o
minimo de ratificagdes*.

A CVIM, como lei internacional material, dispde sobre a regulacdo das relagdes
comerciais transnacionais. Atualmente, a CVIM possui a adesdo de dezenas de paises —

atualmente 71 paises ratificaram a convengdo —, tratando-se de um importante marco no

* Para tanto, foi integrado um grupo de estudo inicialmente composto por 14 paises, tendo a posterior
presenca de mais um, chegando-se ao numero final de 15, a saber: Brasil, Estados Unidos da América,
Franga, Ghana, Hungria, India, Ir3, Irlanda do Norte, Japdo, Kénia, México, Noruega, Reino Unido da Gra
Bretanha, Tunisia e Unido das Republicas Soviéticas.

* Sobre tal contexto, particularmente em relagdo as dificuldades enfrentadas pela compatibilizagio de
interesses e perspectivas diversas, bem elucidou a professora Patricia Galindo da Fonseca:“A barreira dos
diferentes sistemas juridicos (“common law” versus “civil law”) ndo era a Unica a ser vencida. A questdo
concernente ao regime politico adotado (bloco socialista X bloco capitalista), a divergéncia de interesses entre
primeiro e terceiro mundo, a questdo cultural, enfim, varias eram as barreiras a serem enfrentadas.”
(FONSECA, Patricia Galindo da. O Brasil perante uma nova perspectiva de direito mercantil internacional,
disponivel em www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/fonseca.html, pp. 06).

* E oportuno mencionar que o Brasil participou ativamente dos trabalhos, integrando inclusive o Comité
responsavel pela versdo final da CVIM em seis idiomas oficiais (arabe, chinés, espanhol, francés, inglés e
russo).

¥ CVIM, artigo 99 (1): “This Convention enters into force, subject to the provisions of paragraph (6) of this
article, on the first day of the month following the expiration of twelve months after the date of deposit of the
tenth instrument of ratification, acceptance, approval or accession, including an instrument which contains a
declaration made under article 92”.
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direito internacional®’

. A referida Convencdo foi formulada em virtude da percepgao de
latentes necessidades econdmicas para a elaboracdo de uma norma material supranacional
que possibilitasse a uniformizagdo das leis que regem contratos internacionais. Até porque
como bem elucidou Lauro Gama Jr.: “a regulacdo internacional dos contratos ¢ tanto mais
necessaria quanto se verifica a inadequagdo dos direito nacionais para definir e interpretar

satisfatoriamente conceitos intrinsecamente internacionais”.

IV.1. AMBITO DE APLICACAO DA CONVENCAO
IV.1.1. Ambito Material

Para o inicio do exame dos aspectos juridicos da CVIM ¢ imprescindivel a anélise
sobre quais relagdes contratuais a Convengao ¢ aplicavel.

A CVIM resolve o problema da internacionalidade da compra e venda. Ou seja,
resolve as discussdes de quando um contrato de compra e venda deve ser caracterizado
como internacional. Anteriormente a CVIM havia diversos entendimentos do que se
poderia qualificar como um contrato internacional. Poder-se-ia considerar um contrato
internacional quando as mercadorias devessem ser entregues em um pais outro que nao
aquele onde se contratou. Também poder-se-ia atribuir o carater internacional ao fato de o
vendedor e o comprador terem seus estabelecimentos em paises diferentes. Ainda, poder-
se-ia entender um contrato como internacional quando o pagamento do prego ajustado
devesse ser feito em pais diverso daquele que se encontram as partes. Pretendendo acabar
com as divergéncias, a Conveng¢ado estabeleceu um critério objetivo para estabelecer o que
deve ser enquadrado como um contrato de compra e venda internacional de mercadorias®.

Este critério esta previsto no artigo 1 da CVIM, o qual dispde que a aplicagdo da
Convencdo em contratos internacionais de compra e venda de mercadoria ocorre entre
partes que tenham seus estabelecimentos em paises distintos, quando ou (i) tais Estados

tiverem ratificado a Convengdo, ou ainda, quando (ii) as regras de direito internacional

" Maiores dados e informagdes sobre paises e Organismos Internacionais que ratificaram a CVIM e que
participaram de sua redagdo, bem como os trabalhos que resultaram no texto final aprovado, estdo disponiveis
nos websites: www.cisg.law.pace.edu e www.uncitral.org.

48 GAMA, Lauro Jr., A convengdo de Viena sobre a compra e venda internacional de mercadorias — 1980:
essa grande desconhecida, Revista de Arbitragem e mediag¢do, n° 09. abrl/jun 2006. p.142.

* E importante ressaltar que o mesmo critério ja constava nas Convengdes anteriores, mas tal previsdo ndo
resolveu a discordia doutrindria.
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levarem a aplicagdo da lei de um Estado que ratificou a CVIM — nesse caso sendo
subscritor apenas um deles®. Assim, a CVIM poder ser aplicada a contratantes brasileiros
independentemente de o Brasil ndo a ter ratificado pode servir como argumento para
justificar a ratificacdo da mesma. Isto porque na medida em que diversos paises com
relevante participacdo no comércio internacional com o Brasil j ratificaram a convencao
podemos ter a aplicagdo da CVIM a partes brasileiras a parir da hipdtese contida no artigo 1
(1) (b).

Ressaltemos que o mencionado artigo 1 ndo ¢ norma mandatéria. Isto porque a
CVIM elevou em grande medida a autonomia da vontade das partes. Assim, por expressa
disposi¢do contratual, podem as partes escolher outra norma como aplicavel ao caso, apesar
de a CVIM ser inicialmente a norma aplicavel’. Este ¢ um dos pontos mais meritorios da
presente Convengdo. Ao outorgar as partes tamanha liberdade contratual, possibilita-se as
mesmas adaptarem as normas que regerdo seu contrato as caracteristicas e peculiaridades
de sua relacao comercial.

No que diz respeito ao ponto de vista material, sdo reguladas pela presente
Convencao todos os contratos de compra e venda internacional de mercadorias que nao se
enquadrem nas excegdes dispostas no artigo 2°2. Podemos dividir estas exce¢des em trés
grupos. O primeiro, integrado pela alinea “a”, elucida que a CVIM néo se aplica quando as
mercadorias forem adquiridas para uso pessoal, familiar ou doméstico, requerendo-se que o
vendedor saiba — ou que devesse saber — de tal inten¢do do comprador, sob pena de aplicar-

se a CVIM™. O segundo compde-se das vendas realizadas em hasta publica e em execugdo

0 CVIM, artigol: “(1) This Convention applies to contracts of sale of goods between parties whose places of
business are in different States: (a) when the States are Contracting States; or (b) when the rules of private
international law lead to the application of the law of a Contracting State. (2) The fact that the parties have
their places of business in different States is to be disregarded whenever this fact does not appear either from
the contract or from any dealings between, or from information disclosed by, the parties at any time before or
at the conclusion of the contract. (3) Neither the nationality of the parties nor the civil or commercial
character of the parties or of the contract is to be taken into consideration in determining the application of
this Convention.”

>l CVIM, artigo 6: “The parties may exclude the application of this Convention or, subject to article 12,
derogate from or vary the effect of any of its provisions.”

32 CVIM, artigo 2: “This Convention does not apply to sales: (a) of goods bought for personal, family or
household use, unless the seller, at any time before or at the conclusion of the contract, neither knew nor
ought to have known that the goods were bought for any such use; (b) by auction; (c) on execution or
otherwise by authority of law; (d) of stocks, shares, investment securities, negotiable instruments or money;
(e) of ships, vessels, hovercraft or aircraft; (f) of electricity.”

>3 Trata-se do mecanismo adotado pela CVIM para remediar a assimetria de informagdes do contrato
internacional — com pouca interagdo entre as partes — ndo podendo pretender que o vendedor saiba das
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judicial. O terceiro inclui os contratos de compra e venda de valores mobiliarios, titulos de
crédito ¢ moeda, de navios, embarcacdes, acrobarcos e acronaves e de eletricidade. Ainda,

se incluem no terceiro grupo os casos enumerados no artigo 3°*%,

1V.1.2.Ambito Formal.

Conforme se depreende do artigo 4 da CVIM, esta tem for¢a normativa
essencialmente no que diz respeito a formacgdo do contrato e as obrigagdes resultantes do
mesmo™. Diversamente, a CVIM ndo regula aspectos ligados a validade do negocio
juridico — excepcionando-se a parte final do caput do artigo 4 —, tampouco regula a
transferéncia de propriedade. Estes aspectos sdo deixados para a jurisdicao aplicavel aquela
relacdo.

Inteligentemente assim estabeleceu os redatores da CVIM, posto que o contrario
seria elemento bastante eficaz para derrubar sua uniformidade interpretativa e,
consequentemente, sua adoc¢do universal e sucesso como norma de direito material
internacional. Isso porque a dificuldade em se atingir consenso em relagdo a matérias que
dizem respeito a formacgao e as obrigagdes de ambas as partes em um contrato internacional
j4 ¢ amplamente visivel, tendo diversas outras falhado na elaboragdo de legislacdo com tal
abrangéncia. Assim, caso os elaboradores da mesma tivessem buscado dispor sobre

questdes de validade do negdcio juridico internacional, os objetivos e beneficios da CVIM

intengdes subjetivas, e que por longe passaram de materializagdo contratual, do comprador, ndo sendo entido
prejudicado por aplicagdes de legislagdes diferenciadas da que pensava ser incidente — a CVIM. Onerou-se ao
comprador elucidar o carater pessoal do uso das mercadorias adquiridas, a ndo ser quando tal puder ser
percebido, inegavelmente pelo vendedor.

> CVIM, artigo 3: “(1) Contracts for the supply of goods to be manufactured or produced are to be considered
sales unless the party who orders the goods undertakes to supply a substantial part of the materials necessary
for such manufacture or production. (2) This Convention does not apply to contracts in which the
preponderant part of the obligations of the party who furnishes the goods consists in the supply of labour or
other services.”

>> Tema relevante diz respeito a o que, ou ao quantum, caracterizaria o fornecimento de “parcela substancial
dos materiais” (supply a substantial part of the materials). Cabe destacarmos a elucidacdo feita pela
especialista Warren Khoo, que explanou: “What is substantial is a matter of degree. Certainly, it does not
need to be a major part; if it is a considerable part, it would qualify to be considered as a substantial part.”
(KHOO, Warren. Comentary on the International Sales Law. Mildo: Giuffré Ed. (1987) Texto disponivel no
site: http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/khoo-bb3.html.)

*® CVIM, Artigo 4: “This Convention governs only the formation of the contract of sale and the rights and
obligations of the seller and the buyer arising from such a contract. In particular, except as otherwise
expressly provided in this Convention, it is not concerned with: (a) the validity of the contract or any of its
provisions or of any usage; (b) the effect which the contract may have on the property in the gods sold.”
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poderiam ter sido frustrados. Além disso, caso a mesma dispusesse acerca dos elementos da
validade do contrato internacional ao certo que poria os objetivos e beneficios da CVIM em
risco, vez que os tribunais patrios poderiam ndo reconhecer — e, portanto, ndo aplicar — as
regras da CVIM em hipéteses de conflitos das regras desta com os direitos nacionais.

Essa conclusdo se coaduna com o entendimento de que haveria certas dificuldades,
ensejando potenciais conflitos, para os tribunais ndo aplicarem as normas de validade do
ordenamento juridico de seu pais. Isto porque as normas ligadas a questdes de validade dos
negocios juridicos sdo enquadradas como questdes de ordem publica e, por isso,
inafastaveis. Deste modo, tais regras sdo de aplicacdo pratica delicada, cuja inobservancia
vicia a obrigacao.

De acordo com as normas do direito brasileiro, o ato ou negocio juridico para ser
valido requer o respeito a trés requisitos essenciais, quais sejam: (i) a capacidade do agente;
(i1) objeto licito, possivel e determinado ou determinédvel; e (iii) observancia a forma
prescrita ou ndo defesa em lei*™,

Estes elementos ligados a validade do negécio juridico hdo de ser estritamente
respeitados, sob pena de os negdcios juridicos serem declarados nulos ou anulaveis®. Trata-
se de medida de extrema gravidade imposta pelo ordenamento juridico patrio quando se
depara com abalos a ordem juridica de elevados graus.

Cumpre notar que, como exce¢do, o artigo 11 da CVIM, dispde sobre a forma do
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contrato de compra e venda internacional”. Estabelece este ndo ser necessario qualquer

instrumento escrito para o mesmo, assim como desnecessario ser qualquer requisito de

7 Codigo Civil: “Artigo 104. A validade do negocio juridico requer: I- agente capaz; II- objeto licito,
possivel, determinado ou determinavel, I1I- forma prescrita ou ndo defesa em lei.”

> A capacidade juridica para celebragio de atos ou negocios juridicos se refere ao reconhecimento pelo
ordenamento juridico nacional da aptiddo da pessoa para exercer atos da vida civil, basicamente adquirindo
direitos e obrigagdes. Por sua vez, o objeto se subdivide em licito, possivel, determinado ou determinavel.
Licito ¢ o objeto que ndo contraria a lei, a moral e os bons costumes. Possivel ¢ o objeto que estiver dentro
das capacidades humanas ou das for¢cas da natureza. Além disso, o objeto deve ser ainda determinado ou
determinavel. Por ultimo, tem-se a forma, que ¢ o meio de manifestacdo da vontade, como elemento da
validade do negocio juridico. Esta quando disposta em lei ha de ser respeitada pelas partes. Por outro lado,
quando ndo houver forma estabelecida em lei, sera ela livre, o que ¢ a regra geral.

% Codigo Civil: “Artigo 166. E nulo o negécio juridico quando: I - celebrado por pessoa absolutamente
incapaz; II - for ilicito, impossivel ou indeterminavel o seu objeto; IV - ndo revestir a forma prescrita em lei.”
e “Art. 171. Além dos casos expressamente declarados na lei, ¢ anulavel o negécio juridico: I - por
incapacidade relativa do agente; II - por vicio resultante de erro, dolo, coagdo, estado de perigo, lesdo ou
fraude contra credores.”

50 CVIM. Artigo 11: “A contract of sale need not be concluded in or evidenced by writing and is not subject
to any other requirement as to form. It may be proved by any means, including witnesses.”
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forma. Felizmente do mesmo modo dispde o ordenamento patrio ao ndo requerer qualquer
requisito de forma para os contratos de compra e venda, que podem ser celebrados por

qualquer meio licito, inclusive oralmente.

IV.2. FORMACAO DO CONTRATO

A formacao do contrato ¢ tema de grande destaque na CVIM. A aludida importancia
explica-se diante da necessidade de uniformizagdo das regras de direito sobre a formacao
do contrato no que tange as relacdes comerciais internacionais, ja que a existéncia de
diferentes modos de vinculagdo juridica e criagdo de obrigacdes entre pessoas situadas em
paises distintos proporciona incertezas desde o inicio da relagdo contratual®'.

Ademais, os elaboradores da CVIM, ao certo, tentaram ao maximo adotar
mecanismos para regular da melhor forma como surgem as obrigacdes e expectativas
contratuais para ambas as partes nos contratos negociados a longa distancia. Dessa forma,
estabeleceram regras especificas para a formagdo do contrato, dispostas na parte II do
capitulo II, dividindo-as essencialmente em oferta e aceitacio — esta que ora pode
desdobrar-se em contraproposta.

O conceito de oferta empregado pela CVIM toma como pressuposto a existéncia de
uma proposta realizada pelo ofertante. Outrora, nem toda proposta se qualifica como oferta
nos termos da CVIM, para assim se caracterizar necessita se adequar ao prescrito no artigo
14(1)®. Estabelece o mesmo a necessidade desta de se direcionar a pessoas determinadas e
ser suficientemente precisa, refletindo a intencdo de o proponente se obrigar no caso de
aceitacdo®.

Adentrando nos ditos requisitos destacamos que, no que tange ao primeiro, podem

ser destinatarios das propostas tanto pessoas fisicas ou juridicas. O segundo condicionante

61 Até porque, poderia uma parte achar-se desde ja obrigada a entender como aplicavel a regra interna de
determinado pais, quando, na verdade, as normas materiais aplicaveis sdo de outro. Nesse sentido, a parte que
caiu em erro tomaria diversas atitudes condizentes com o vinculo juridico a que se acha estar submetida,
quando de fato aquela relagdo especifica esta subordinada a outra jurisdicdo. Assim, neste topico especifico
seriam ainda maiores os efeitos drasticos das dificuldades de se averiguar a norma interna aplicavel.

62 CVIM artigo 14 (1): “A proposal for concluding a contract addressed to one or more specific persons
constitutes an offer if it is sufficiently definite and indicates the intention of the offeror to be bound in case of
acceptance. A proposal is sufficiently definite if it indicates the goods and expressly or implicitly fixes or
makes provision for determining the quantity and the price.”

5 Em regra a proposta piiblica ndo pode ser considerada oferta — artigo 14(2) da CVIM, transcrito abaixo.

A



para tornar-se oferta ¢ que a mesma seja suficientemente precisa, termo cujo significado a
propria convengdo estabelece no ja mencionado artigo 14(1), parte final.

Dispde o mesmo a necessidade de designacdo das mercadorias e expressa ou
implicitamente fixar a quantidade e o preco, ou prever meios para determina-los. Assim,
ndo se faz necessaria uma plena indicacdo da quantidade ou preco, tdo s6 uma mera e
pequena indicagdo ja preenche os elementos configuradores da oferta®.

A aceitacdo ¢ o segundo ponto de crucial relevancia na andlise da formagdo do
contrato. Tal instituto se configura como ato emanado pelo destinatirio, seja uma
declaragdo ou qualquer espécie de conduta, desde que, nos termos do artigo 18(2), chegue
ao proponente, manifestando seu consentimento a oferta®. Logo, para que a resposta do
destinatario possa ser caracterizada como aceitacdo, requer-se aquiescéncia aos termos da
oferta®. Ressaltemos, a despeito da presenga do instituto da contraproposta, a possibilidade
de o destinatario da oferta inserir elementos na mesma e, mesmo com tal ato, o instituto da
aceitacdo manter-se presente’’. Para assim ocorrer, ¢ necessario que tais elementos
inseridos pelo destinatdrio ndo alterem substancialmente as condigdes da oferta e, ademais,
que o proponente ndo manifeste objegdes as diferengas®.

Por fim, devemos ressaltar que a aceitacdo tornar-se eficaz no momento em que
chega ao proponente a manifestacdo de consentimento do destinatario, respeitando-se o

prazo por ele estipulado ou, na auséncia de tal estipulagdo, dentro de um prazo razoavel, na

6 Ainda, é necessario mencionarmos o direcionamento publico que a proposta pode conter, assim ocorrendo
quando dirigida a pessoas indeterminadas, como ocorre no caso de panfletos, e-mails sem direcionamento
personalissimo, antincios etc. Quando possuidora de tal caracteristica, a proposta ndo se torna oferta, mas so6
um convite a esta. Nesse sentido, caso se verifique a existéncia de algum interessado na proposta de carater
publico, o mesmo ao pretender comprar o produto pelo prego divulgado se torna o ofertante.

6> «Article 18 (1) A statement made by or other conduct of the offeree indicating assent to an offer is an
acceptance. Silence or inactivity does not in itself amount to acceptance.”

6 A simples confirmagido de recebimento ou agradecimento pelo envio da oferta sdo, portanto, irrelevantes.
Ver Allan Farnsworth, em Bianca/Bonnel, Commentary on the International Sales Law The Viena Sales
Convention, Mildo: Giuffreé, 1987, pp.165 e ss.

7 A contraproposta visa dar maior dinimica as relagdes comerciais internacionais, tornando possivel que o
recebedor da proposta interessado por ela, mas discordando em alguns pontos, possa manifestar ao ofertante
suas condi¢des e/ou preferéncias, cabendo a este aceitd-las ou ndo. Tais condi¢cdes ou preferéncias se
constituem como elementos formadores da contraproposta, fugindo da aceitagdo, quando, nos termos do
artigo 19 (1), contiverem aditamentos, limita¢cdes ou modifica¢des, alterando, substancialmente, a oferta.

8 A propria convengdo dispde o que seriam as alteragdes substanciais das condigdes da oferta, as quais se
presentes desqualificam o ato do destinatario como sendo uma aceitagdo, in verbis: “Article 19 (3). Additional
or different terms relating, among other things, to the price payment, quality and quantity of the goods, place
and time of delivery, extend of one’s party liability to the other or the settlement of disputes are considered to
alter the terms of the offer materially.”
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forma do artigo18(2). A averiguacdo do momento em que a aceitagdo chega ao destinatario
¢ aspecto relevante, vez que, ¢ neste momento que a eficdcia se materializa, e diante desta,

o contrato considera-se celebrado.®’

IV.3. OBRIGACOES E REMEDIOS DO CONTRATO

Os temas de maior importancia e destaque da CVIM sdo aqueles ligados aos
direitos e obriga¢des do vendedor e comprador no que tange aos contratos de compra e
venda internacional de mercadorias, merecendo, entdo, uma analise dedicada e especifica.

O nascimento e as fontes das obrigacdes sdo temas de dedicacdo secular de
diversos juristas. Sobre esse topico a CVIM aborda que as partes, vendedor e comprador,

o7 Em outras

adquirem direitos e obrigagdes tanto do contrato como da Convengdo
palavras, obrigam-se os mesmos nas condi¢des previstas nos contrato e na Convencao,
elementos estes considerados fontes de direitos e obrigagdes.

Outrora, sendo negocio juridico de direito privado, certo ¢ que, no que tange as
fontes obrigacionais, ha uma primazia da autonomia da vontade. As partes obrigam-se
conforme estabelecido no contrato. Trata-se elemento originador maior dos direitos e
obrigacdes dos contratantes. Nas palavras do doutrinador alemao Peter Schlechtriem, em
seus comentarios acerca das obrigacdes do vendedor: “The substance of seller’s
obligation’s is determined by what parties have agreed upon.””

Assim sendo, ha de fato uma predisposicdo juridica e econdmica um tanto quanto
maior das partes em contratarem internacionalmente segundo a CVIM. Isto porque, além da
CVIM ser norma especifica para tal tipo de negdcio juridico, elenca como principio
pautador da mesma a autonomia contratual das partes contratantes, abrindo espago para as

partes elegerem quais sdo suas preferéncias e os modos sobre os quais se obrigardo

reciprocamente.

% CVIM, artigo 23: “A contract is concluded at the moment when an acceptance of an offer becomes
effective in accordance with the provisions of this convention.”

" CVIM, artigo 30: “The seller must deliver the goods, hand over any documents relating to them and
transfer the property in the goods, as required by the contract and this Convention.”

" CVIM, artigo 53: “The buyer must pay the price for the goods and take delivery of them as required by the
contract and this Convention.”

> SCHLECHTRIEM, Peter. The seller’s obligation under the united nations convention on contracts for the
international sale of goods. Disponivel em http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/text/e-text-46.html. pp.1.
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Isto ndo exclui, muito pelo contrario, somente reafirma a capacidade de a CVIM
também ser norma obrigacional cogente para as partes. Isto porque ela moldura e governa
as obrigacdes de cada qual, cabendo aos contratantes afirmarem de que maneiras irdo se
obrigar especificamente, definindo assim suas obrigagdes”.

Da mesma forma que a CVIM ¢ fonte obrigacional para as partes, esta elucida a
existéncia de remédios juridicos a serem exercidos pelos contratantes em face de eventuais
descumprimentos das obrigagdes pelo outro sujeito, conforme se destacara abaixo. A
relevancia da existéncia de remédios ¢ de se sublinhar, vez que estes exercem uma funcao
de garantia as expectativas referentes ao cumprimento das obrigagdes assumidas tendo por
pressuposto a for¢a obrigatoria e vinculante dos contratos.

Em havendo uma devida estrutura de incentivos que torne o cumprimento dos
contratos a solu¢cdo mais racional para ambas as partes, os demais agentes econdmicos
passam a observar e a antever que os contratos futuramente celebrados terdo maiores
garantias de serem respeitados, incorporando, portanto, menores riscos. Essa associacio
possibilita que transagdes sejam realizadas de forma menos custosa e, em ultima instancia,
possibilita que transagdes — que em um cendrio de total auséncia de garantias ndo seriam
realizadas — sejam feitas, gerando e transferido riqueza e proporcionando maior bem-estar
na sociedade.

Assim, caso esse sistema de remédios contratuais ndo fosse estabelecido, nio
haveria a reducao dos riscos acima mencionada, formando-se um ambiente social incerto e
repleto de insegurangas.

Pode-se argumentar que mesmo se a CVIM ndo tivesse regulado um sistema de
remédios contratuais, haveria ainda possibilidade de as partes o fazerem, bem como de
refletirem em seus contratos aqueles remédios e garantias ja estabelecidos em outras

legislagdes ou documentos. Contudo, esta saida, por mais que plenamente possivel —

3 CVIM, artigo 33: “The seller must deliver the goods: (a) if a date is fixed by or determinable from the
contract, on that date; (b) if a period of time is fixed by or determinable from the contract, at any time
within that period unless circumstances indicate that the buyer is to choose a date;(...); Article 34. If the seller
is bound to hand over documents relating to the goods, he must hand them over at the time and place and in
the form required by the contract. If the seller has handed over documents before that time, he may, up to
that time, cure any lack of conformity in the documents, if the exercise of this right does not cause the buyer
unreasonable inconvenience or unreasonable expense. However, the buyer retains any right to claim damages
as provided for in this Convention. Art.35. (1) The seller must deliver goods which are of the quantity, quality
and description required by the contract and which are contained or packaged in the manner required by the
contract.”
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revela-se contraria aos objetivos e beneficios trazidos pela CVIM e pela uniformizacio
legislativa — acima trabalhados — notadamente, redugdo de custos e aumento da seguranca.

Neste sentido, tal como exposto anteriormente, para uma devida satisfagdo das
expectativas legitimas das partes contratantes, os contratos devem, na maior medida
possivel, ser resolvidos com seu fiel cumprimento.

De acordo com essa perspectiva, a previsdo de uma estrutura de remédios e
garantias contratuais padrdo eleva-se como de grande importancia diante de contratos
internacionais. Isto porque, uma perda total como a quebra completa do contrato, sem um
devido mecanismo de compensacdes, ¢ potencialmente propiciadora de perdas econdmicas
de grande valor, especialmente em se tratando de contratos de compra internacional que
envolvam consideraveis quantias™.

No que tange especificamente aos ditos remédios juridicos, ambas as partes —
diante da ndo execucdo de obrigacdes atinentes a outra parte — possuem como principal
instrumentos juridicos o direito de exigir da outra parte o cumprimento de suas obrigacdes,
ou, do termo da CVIM, the right to compel performance, que materializa a necessidade de
o comprador ou vendedor, faltoso com suas obrigacdes, realizar atos para atingir o
estabelecido no contrato”. Busca-se, portanto, na medida do possivel, assegurar ao
contratante aquilo que lhe ¢ de fato devido, atendendo, pois a plena satisfacdo de seus
interesses juridicamente cabiveis.

Adicionalmente, a previsdo de que os bens contratados tenham sua devida
conformidade respeitada ¢ de grande importancia em sede de contratos internacionais.
Primeiro, porque estes se caracterizam, na grande maioria das vezes, como contratos entre
ausentes, firmados entre estabelecimentos em paises distintos, muitas vezes com imensas

distancias, ficando assim, totalmente inviavel um mecanismo de monitoramento do

™ Além disso, diversos outros valores — de presenca importante — se disseminam com a previsdo de remédios
pela CVIM, como bem elucida lacir de Aguilar Vieira:“O estabelecimento de “remédios” a disposicdo das
partes em caso de inexecugdo, fortalece a idéia de cooperacdo, privilegiando mais a manutengdo do contrato
que a sua resolucdo. A convengdo de Viena valoriza a idéia de cooperacdo em vista da completa execugdo do
contrato, conforme as expectativas dos contratantes, demonstradas no momento de conclusdo do contrato.”
(VIERA, Iacir de Aguilar, O Conceito de Direito Uniforme: Um Ambiente Juridico em Movimento. Revista
de Direito Bancario do Mercado de Capitais e da Arbitragem. n° 19 ano 06 jan/mar 2003, p. 330.)

7 CVIM, artigo 28: “If, in accordance with the provisions of this Convention, one party is entitled to require
performance of any obligation by the other party, a court is not bound to enter a judgment for specific
performance unless the court would do so under its own law in respect of similar contracts of sale not
governed by this Convention.”
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cumprimento da qualidade da obrigagdo ou mesmo de prévia observancia ou
experimentacdo dos bens comprados. Do mesmo modo, muitas vezes ¢ impossivel a ida do
comprador ao estabelecimento do vendedor, exigindo-se que o objeto da compra seja
acordado segundo amostras ou propagandas obtidas pelo comprador, por exemplo.

Segundo, porque o comprador adquire os bens com o intuito de utilizé-los
conforme determinado proposito especifico. Assim, suas expectativas podem ser em muito
frustradas caso os bens cheguem a ele sem possuir as caracteristicas necessarias ao uso
pretendido.

Nesse sentido, torna-se essencial a previsdao do que venha a ser a “conformidade
dos bens”, bem como de medidas que possibilitam a adequacdo do bem comprado ao uso
inicialmente pretendido. Desta forma, possibilita-se a diminui¢do de risco de frustragdes e
insatisfa¢des do comprador, reduzindo os custos advindos de incertezas e riscos.”

Uma vez verificada a presenca material da ndo conformidade, surge o direito do
comprador de adotar os remédios cabiveis, sendo preciso notificar o vendedor sobre tal
desconformidade em um prazo razoavel, conforme estabelece o artigo 39(1)”. Essa
notificagdo deve necessariamente ocorrer a partir do momento em que o comprador
constatar a inconformidade, ou ainda no qual devesse ter constatado, sob pena de perder o
direito de alegar a desconformidade.”™

Ainda assim, o problema que mais se observa na pratica, e que mais acarretar a
perda do direito — além da incerteza quanto ao prazo que deve ser feita a notificacdo — se
trata do desconhecimento por parte dos agentes econdmicos acerca da necessidade de

informar a inconformidade de uma forma rapida. Caso ndo notifique o vendedor da

7® A primeira pergunta a ser fazer é entdo, qual o parimetro da conformidade? Trata-se de conceito vago,
como entdo preenché-lo? A aferi¢do da conformidade deve a primeira vista tentar ser concluida a luz do
contrato. E como dispde o artigo 35(1) da secio II — conformidade das mercadorias ou pretensdo de terceiros
—, do capitulo II da CVIM. Outrora, muitas vezes se percebe a dificuldade de analise tdo so6 no contrato do que
pode ser definido precisamente como conformidade da mercadoria. De substancial relevancia é, entdo, a
segunda parte do mesmo artigo 35 . Este elucida critérios especificos para andlise das conformidades dos
bens.

77 CVIM, artigo 39(1): “The buyer loses the right to rely on a lack of conformity of the goods if he does not
give notice to the seller specifying the nature of the lack of conformity within a reasonable time after he has
discovered it or ought to have discovered it.”

7® Neste ponto tem-se um problema adicional de defini¢do. Quanto seria um “prazo razoavel™? Esse termo
empregado pela CVIM se caracteriza por ser de enorme abertura, possibilitando, entdo, diversas
interpretacdes, estabelecendo os mais diferentes prazos, entendidos todos razoaveis. Deste modo, diante de
potenciais incertezas futuras, é aconselhavel as partes estabelecerem contratualmente de forma precisa tal
prazo, utilizando-se desta abertura e langando mio de sua autonomia da vontade para se obter uma maior
seguranca juridica.
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inconformidade do bem comprado, o comprador perder, o direito de reclamar e obter a
reparacao ou até resolver o contrato.

Os instrumentos juridicos para lidar com tal desconformidade estdo dispostos nos
artigos 46, 50 ¢ 51 presentes na se¢do “Remedies for Breach of Contract by the Seller””.
Segundo o artigo 46(3), pode o comprador requerer ao vendedor a reparacdo dos bens,
entendendo-se, ser esta reparacdo a strictu sensu Busca-se, neste caso, por um ato do
vendedor dar ao objeto a singularidade estabelecida no contrato, adequando-o ao neste
disposto e as medidas elencadas nas alineas do artigo 35(2)%.

Outra possibilidade, mais radical, prevista no artigo 46(2), € requerer do vendedor
a entrega de bens substitutos. Outrora para isso ser possivel deve-se estar preenchido um

condicionante material: a violagdo materializada pelo vendedor com a entrega de bens

desconformes tem que ser hipdtese de violagdo essencial do contrato.®

7 CVIM, artigo 46: (1) “The buyer may require performance by the seller of his obligations unless the buyer
has resorted to a remedy which is inconsistent with this requirement. (2) If the goods do not conform with the
contract, the buyer may require delivery of substitute goods only if the lack of conformity constitutes a
fundamental breach of contract and a request for substitute goods is made either in conjunction with notice
given under article 39 or within a reasonable time thereafter. (3) If the goods do not conform with the
contract, the buyer may require the seller to remedy the lack of conformity by repair, unless this is
unreasonable having regard to all the circumstances. A request for repair must be made either in conjunction
with notice given under article 39 or within a reasonable time thereafter.”

CVIM, artigo 50: “If the goods do not conform with the contract and whether or not the price has
already been paid, the buyer may reduce the price in the same proportion as the value that the goods actually
delivered had at the time of the delivery bears to the value that conforming goods would have had at that time.
However, if the seller remedies any failure to perform his obligations in accordance with article 37 or article
48 or if the buyer refuses to accept performance by the seller in accordance with those articles, the buyer may
not reduce the price.”

CVIM, artigo 51 (1): “If the seller delivers only a part of the goods or if only a part of the goods
delivered is in conformity with the contract, articles 46 to 50 apply in respect of the part which is missing or
which does not conform. (2) The buyer may declare the contract avoided in its entirety only if the failure to
make delivery completely or in conformity with the contract amounts to a fundamental breach of the
contract.”

% Ver nota de roda pé acima n° 60.

! Outra possibilidade, que esta em com equivaléncia com o artigo 1.101 do Cédigo Civil brasileiro, é o
abatimento do preco, proporcional a diferenca entre o efetivamente entregue, e o valor que teriam conforme o
contrato, quando da entrega, conforme estabelecido no artigo 50 da CVIM . Para o abatimento ocorrer é
necessario que o vendedor ndo tenha sanado o descumprimento e que ndo tenha sido querido a fazé-lo.
Ressalta-se que se o vendedor estiver disposto a sanar tal desconformidade e o comprador ndo aceitar, este
ndo pode requerer reducdo proporcional do prego.
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IV.4. VIOLACAO ESSENCIAL AO CONTRATO

Ainda no que tange aos direitos e acdes das partes contratantes, que ndo podem
ficar desguarnecidas em face do descumprimento de obrigagdes contratuais de seus
parceiros comerciais, a CVIM estabelece — em seus artigos 49 e 64 — a possibilidade de a
parte, vitima do descumprimento contratual, declarar o contrato resolvido.*

Diante de seu carater radical, tanto juridica, como socialmente, a solucdo de
resolugdo do contrato se posiciona como a ultima agdo concebivel a parte contratante.
Assim bem fez a CVIM, levando em considera¢do a especificidade e complexidade dos
contratos internacionais que a convencdo regula, caracterizados por serem, como regra
geral, de grande onerosidade para ambas as partes, as quais arcam com os elevados custos
envolventes de tais complexas operagdes.

Nesse ponto, cabe adentrarmos na analise dos elementos juridicos propiciadores da
utilizacdo do mecanismo de excec¢do, consubstanciado na resolucao do contrato. Tanto o
artigo 49, como o artigo 64 da CVIM, cada qual direcionado a uma das partes contratante —
vendedor e comprador, respectivamente — estabelecem o pardmetro inicial e mais
importante para o cabimento da resolug¢do unilateral do contrato. Pela leitura dos referidos

artigos, percebe-se que o primeiro conceito — autorizador de tal instituto — ¢ a necessidade

$2CVIM, artigo 49: “(1) The buyer may declare the contract avoided: (a) if the failure by the seller to perform
any of his obligations under the contract or this Convention amounts to a fundamental breach of contract; or
(b) in case of non-delivery, if the seller does not deliver the goods within the additional period of time fixed
by the buyer in accordance with paragraph (1) of article 47 or declares that he will not deliver within the
period so fixed. (2) However, in cases where the seller has delivered the goods, the buyer loses the right to
declare the contract avoided unless he does so: (a) in respect of late delivery, within a reasonable time after he
has become aware that delivery has been made; (b) in respect of any breach other than late delivery, within a
reasonable time: (i) after he knew or ought to have known of the breach; (ii) after the expiration of any
additional period of time fixed by the buyer in accordance with paragraph (1) of article 47, or after the seller
has declared that he will not perform his obligations within such an additional period; or (iii) after the
expiration of any additional period of time indicated by the seller in accordance with paragraph (2) of article
48, or after the buyer has declared that he will not accept performance.”

CVIM, artigo 64: “(1) The seller may declare the contract avoided: (a) if the failure by the buyer to
perform any of his obligations under the contract or this Convention amounts to a fundamental breach of
contract; or (b) if the buyer does not, within the additional period of time fixed by the seller in accordance
with paragraph (1) of article 63, perform his obligation to pay the price or take delivery of the goods, or if he
declares that he will not do so within the period so fixed. (2) However, in cases where the buyer has paid the
price, the seller loses the right to declare the contract avoided unless he does so: (a) in respect of late
performance by the buyer, before the seller has become aware that performance has been rendered; or (b) in
respect of any breach other than late performance by the buyer, within a reasonable time: (i) after the seller
knew or ought to have known of the breach; or (ii) after the expiration of any additional period of time fixed
by the seller in accordance with paragraph (1) of article 63, or after the buyer has declared that he will not
perform his obligations within such an additional period.”
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de verificagdo do “fundamental breach of contract . Contudo, a expressdo “violagdo
essencial ao contrato” se trata de um conceito por demais subjetivo, podendo se tornar foco
de inseguranca e grande divergéncia. Como forma de solucionar tal aspecto, o artigo 25 da
CVIM, regulando tal abertura conceitual, prevé que a “viola¢do essencial do contrato”
ocorre quando a infragdo privar o outro contratante do resultado que o mesmo poderia
legitimamente esperar do contrato®. Mesmo assim, a determinagéo clara e plena de quando
o direito a resolugdo unilateral ao contrato surge nao restou pacificado. Na realidade apenas
se deslocou o viés subjetivo para quando o descumprimento da obrigacdo de uma parte
acarreta a outra a privacdao do que ela esperava legitimamente, conceito tdo aberto quanto
“violag¢ao fundamental”.

Outrora, o esmiugar da aplicagdo pratica de tal conceito ¢ tarefa que cabe a
jurisprudéncia e a doutrina, devendo as mesmas promoverem uma devida harmoniza¢do da

interpretagdo e aplicagdo desta regra®.

V. CONCLUSAO

A CVIM foi desenhada para tornar as transagdes comerciais mais faceis e baratas
por intermédio de uma estratégia de uniformizagdo legislativa.
A expectativa original daqueles envolvidos no processo de negociagdo e redagao do

texto da CVIM era justamente que esta atingisse rapidamente um amplo nivel de aceitacdo

8 Utilizando uma traducdo livre, podemos entender como a verificagdo de uma “violagdo essencial ao
contrato”.

# Um ponto de relevante analise a ser feita diz respeito a elucidagio de quando poderiamos afirmar estar-se
diante de um “fundamental breach of contract”. Grande estudioso da matéria, o autor Jacob S. Ziegel elaborou
que a expressdo “suggests not merely a substantial or material breach of contract, or one which substantially
impairs the value of the contract to the injured party, but a breach which goes to the root of the contract”.
ZIEGEL, Jacob S. The Remedial Provisions in the Vienna Sales Convention: Some Common Law
Perspectives em GALSTON e SIMTH ed. Internacional Sales: The United Nations Convention on Contract
for the International Sale of Goods, Matthew Bender, 1984.

5 CVIM, artigo 25: “A breach of contract committed by one of the parties is fundamental if it results in such
detriment to the other party as substantially to deprive him of what he is entitled to expect under the contract,
unless the party in breach did not foresee and a reasonable person of the same kind in the same circumstances
would not have foreseen such a result.”

% £ oportuno mencionarmos, entre diversos outros doutrinadores que se debrugaram sobre o tema, as palavras
do Prof. Peter Schlechtriem. Este chegou a conclusio que a supracitada privagdo tem que ser de tal monta que
“the injured party has no further interest in the performance of the contract after the particular breach”
(SCHLECHTRIEM, Peter. The seller’s obligation under the united nations convention on contracts for the
international sale of goods. Disponivel em http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/text/e-text-46.html).
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no cendrio internacional, paulatinamente substituindo as leis nacionais que, conforme
exposto acima, ndo oferecem uma regulacdo adequada dos contratos internacionais.

Contudo, as trés primeiras décadas de existéncia da CVIM ndo atenderam
integralmente as expectativas inicias. Como foi dito, somente apds quase uma década de
existéncia a CVIM entrou em vigor. Mesmo assim, ainda hoje, completando quase trés
décadas de existéncia — e duas décadas de vigéncia —a CVIM ¢ um instrumento de direito
internacional privado ainda bastante desconhecido, tanto para agentes econdmicos, quanto
até para advogados ligados a pratica comercial internacional®’.

Esse desconhecimento ¢ uma realidade até nos EUA, mesmo sendo o pais — além
de signatario da CVIM — que concentra grande parcela das transagdes internacionais. No
Brasil vivemos uma situacdo de ainda maior alienagdo. O pais, apesar de ter participado dos
trabalhos preparatdrias nas reunides do UNCITRAL, ainda ndo ratificou a CVIM. Deste
modo, durante muitos anos tal Convencdo tem sido em grande parte ignorada pelos agentes
econdmicos nacionais que participam do comércio global.

Essa negagdo proporciona uma barreira ao desenvolvimento da pratica comercial
internacional do Brasil, posto que a ratificagdo da CVIM levaria irremediavelmente ao
recrudescimento das trocas comerciais de agentes econdomicos brasileiros com os de demais
paises. Essa conclusdo depreende-se diante da verificagdo das vantagens obtidas com a
aplicagdo da CVIM, principalmente a reducdo dos custos de transagdo e as disposigdes
especificas delineadas um tanto quanto mais apropriadas para os contratos internacionais.

Com esse foco, devemos ainda ressaltar o momento de desenvolvimento
econdmico, o qual o pais passa, como incentivador a mais para a adogdo da CVIM. A
evolucdo continua do Brasil, como um importante integrante do comércio internacional,
seria ainda mais intensificada, consolidando o mesmo como um expoente internacional,
caso fossem criados incentivos legais a este desenvolvimento.

A CVIM ajudaria ao certo o pais, a materializar todo seu imenso potencial de

crescimento do comércio externo. Atualmente o pais, contrariamente a sua capacidade,

¥7 Sobre esse topico, remetemos novamente ao curioso resultado da pesquisa empirica leva a cargo por Peter
Fitzgerald em FITZGERALD, Peter L. The Internacional Contracting Practices Survey Project. 27 J. Law
and Commerce (forthcoming 2008), disponivel em http://ssrn.com/abstract=1127382.
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representa apenas 1,15% do comércio internacional mundial®. Os niimeros demonstram um
desenvolvimento do comércio exterior aquém de paises com potenciais de crescimento
econdmico similares aos do Brasil. Notadamente, Russia, india e China, paises que,
coincidentemente ou nao, ratificaram a CVIM.

Por fim, ¢ oportuno ressaltar que o Brasil se encontra em um momento politico
também altamente propicio para intensificar a discussdo sobre as vantagens para o pais na
ratificagdo da CVIM. Nos ultimos anos, o nimero de decretos legislativos incorporando
Convengdes Internacionais ao ordenamento juridico nacional tem sido significativo®.

Assim, certo € que o pais perde oportunidades que se aproveitadas poderiam trazer

mais divisas, empregos e renda para a populagao.
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